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¡Da un impulso a 
tu negocio con UPS!
Únete a la red de ubicaciones UPS Access Point™ 
y empieza a:

• Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales
• Aumentar la lealtad de los clientes existentes
• Generar mayores ingresos sin inversión adicional
• Diferenciarte de la competencia 

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS y el logotipo gráfico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.
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EDITORIAL

POR UNA RED MÁS JUSTA

A lo largo de los años, los Puntos de Ven-
ta Mixtos hemos demostrado ser una par-
te esencial de la red comercial de SELAE. 
Estamos presentes en cada barrio, en cada 
pueblo, en cada rincón del país, acercando 
la ilusión a miles de personas cada día. Y no 
solo eso: contribuimos de forma significati-
va a las arcas públicas, con cerca de 2.000 
millones de euros al año que se traducen en 
servicios para toda la ciudadanía.

Y sin embargo, a pesar de nuestro esfuerzo 
constante, seguimos trabajando en condi-
ciones que nos colocan en clara desventa-
ja respecto a la red integral. Es una realidad 
que no podemos seguir ignorando. Lo de-
nunciamos alto y claro: hay una precariedad 
estructural en la forma en que se nos per-
mite comercializar la Lotería Nacional, espe-
cialmente la de Navidad.

Después de casi quince años vendiéndola 
por terminal, seguimos sin poder reservar 

números, sin poder ofrecer condiciones de 
pago aplazado, sin acceso a TPVs sin coste, 
sin la posibilidad de vender fuera de nues-
tros establecimientos, y con el peso de asu-
mir pagos por adelantado que muchas veces 
nos obligan a buscar financiación externa, 
restando rentabilidad y tranquilidad a nues-
tros negocios.

¿Hasta cuándo vamos a soportar este 
agravio comparativo? ¿Qué más tene-
mos que demostrar para que se nos tra-
te con equidad?

Esta situación genera un malestar profundo 
en nuestra red. Nos frustra ver cómo mien-
tras unos pueden organizar grandes ventas 
para empresas, cofradías o asociaciones, 
nosotros debemos improvisar, asumir ries-
gos y, muchas veces, perder oportunidades 
que deberían estar a nuestro alcance.

Desde FENAMIX, no pedimos privilegios, pe-
dimos justicia. Queremos trabajar con dig-
nidad, con las herramientas adecuadas, con 
las mismas condiciones que el resto de la 
red comercial. Solo así podremos seguir cre-
ciendo, generando ingresos y ofreciendo un 
servicio de calidad a nuestros clientes.

Seguiremos insistiendo. Seguiremos luchan-
do. Porque no hay red sólida sin igualdad.

Pep Vallori
Presidente de Fenamix

¡Da un impulso a 
tu negocio con UPS!
Únete a la red de ubicaciones UPS Access Point™ 
y empieza a:

• Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales
• Aumentar la lealtad de los clientes existentes
• Generar mayores ingresos sin inversión adicional
• Diferenciarte de la competencia 

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS y el logotipo gráfico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.



EL TERCER PREMIO DEL SORTEO 
EXTRAORDINARIO DE LA CRUZ ROJA 

El tercer premio del sorteo Extraordinario de 
la Cruz Roja del pasado sábado 5 de abril, ha 
sido el 05889 que otorga 150.000 euros por 
serie, 15.000 euros el décimo. Nuestro aso-
ciado del Despacho Receptor número 81680 
en la calle Julio Colomer Nº 36 de Alfafar (Va-
lencia) ha dado este premio en su punto y su 
titular José Eduardo Hernández Hernández 
nos ha concedido una entrevista para que 
conozcamos un poco más su negocio.    

1. ¿Desde cuándo regentas el Punto de Ven-
ta Mixto y cómo accediste a este negocio de 
venta de los juegos y apuestas del Estado?

Empecé el 20 de marzo de 2023. Accedí a este 
negocio tras ponerme en contacto con un bu-
fete de abogados que lleva la compra y venta 
de este tipo de negocios

2. ¿Cuál es su actividad principal? ¿Tener el 
punto de Loterías, le supone el que entren 
más clientes?

Mi actividad principal es Quiosco de prensa, 
pero, siendo realistas, el 80 % de mi venta co-
rresponde al punto de Loterías.

3. ¿Qué es lo que más te gusta de ser gestor 
de un punto de venta?

El trato cercano con la gente, con el cliente ha-
bitual. Conocer un poco sus historias, la tradi-
ción de jugar ciertos números, etc.

4. ¿Has dado alguna vez un premio mayor?

Sí, en varias ocasiones. Por ejemplo: un pri-
mer premio del Lotería de Navidad, un segun-
do premio de Lotería Nacional del jueves, un 
cuarto premio Lotería de Navidad, quiniela de 
futbol 14 aciertos, tercer premio de Lotería 
Nacional sorteo extraordinario del sábado… 
Nos sentimos muy afortunados

5. Respecto a FENAMIX ¿desde cuándo está 
asociado? ¿Que nos puedes decir de las ta-
reas asociativas y las ventajas que tiene for-
mar parte de esta Federación

Desde el primer momento. Es un apoyo mutuo 
y necesario para impulsar algunas necesida-
des que tenemos los puntos mixtos. Por ejem-
plo, un programa especifico para la gestión 
de los puntos de venta mixto que contemple 
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también entrada de material, stock, ventas… 
(en muchas ocasiones nosotros nos tenemos 
que buscar la vida). 

6. ¿Participa en algún convenio de los que 
ofrece Fenamix?

Sí, en la mayoría (AMAZON, UPS…)

7. ¿Conoce la app QR Fenamix?

Sí y la utilizamos en el punto de venta

8. ¿Has estado en el VI CONGRESO de Fena-
mix? ¿Qué le ha parecido?

Sí he asistido. Se tocaron muchos temas, pero 
hay que hacer más fuerza para que los repre-
sentantes que no acudieron de Loterías oi-
gan nuestras reivindicaciones. Tenemos que 
reivindicar de forma más potente como, por 
ejemplo, con una huelga conjunta de todos los 
puntos.

9. ¿Cómo ves el panorama pasado, presente 
y futuro de la venta de Apuestas?

Veo que van a tener la obligación de equipa-
rarnos con un punto integral ya que necesitan 
más puntos de venta. Pero van a intentar que 
sea lo más tarde posible porque les conviene 
exigirnos lo que nos exigen, pero estaremos 
para luchar por nuestros derechos. 

10. ¿Qué propuestas harías para mejorar en 
nuestros puntos de venta?

Llegar a acuerdos con alguna empresa para 
crear un programa que nos ayude en nues-
tra gestión de productos varios (quiosco). Una 
unión más fuerte entre nosotros para exigir 
un número propio, poder devolver resguar-
dos de lotería en caso de emergencia, registro 
estricto de boleto vendido para que en caso 
de robo puedas denunciar y se de baja sin que 
loterías te cobre ese resguardo de lotería, pe-
dir que los integrales no puedan imprimir en 
las impresoras mejoradas, una regulación de 
las peñas, mismas comisiones bancarias que 
los integrales, etc.
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ENTREVISTAMOS A NUESTRO COMPAÑERO 
DE CASTELLÓN JUAN ANTONIO BELTRÁN

En esta sección de NUESTRA APUESTA, entre-
vistamos a nuestro compañero Juan Antonio 
Beltrán, que regenta el despacho mixto nº 
23.120, de Castellón, ubicado en la Calle Ron-
da Magdalena,76.

1. ¿Desde cuándo regentas el Punto de 
Venta Mixto y cómo accediste a este negocio 
de venta de los juegos y apuestas del Estado?

Regento el punto de venta desde el año 
2010 y accedí por una cesión de mi tía, la 
anterior titular.

2. ¿Cuál es su actividad principal? ¿Tener 
el punto de Loterías, le supone el que entren 
más clientes?

Principalmente tenemos productos proceden-
tes de la apicultura, actividad familiar desde 
mi juventud, pero, sin duda, el punto de venta 
de loterías influye positivamente en la afluen-
cia de clientes.

3. ¿Qué es lo que más te gusta de ser 
gestor de un punto de venta?

El día a día con los clientes, muchos de los 
cuáles se pueden considerar más que clientes 
"amigos "

4. ¿Has dado alguna vez un premio mayor?

Si, el más grande ha sido un joker de segun-
da categoría premiado con cien mil euros, un 
euro millón de tercera categoría y un segun-
do premio en la lotería del jueves, pero el que 
más satisfacción me produjo fue un tercero de 
la lotería de Navidad. Creo que me alegre yo 
más que los agraciados. La sensación de ver a 
gente tan contenta es muy gratificante.

5. Respecto a FENAMIX ¿desde cuándo 
está asociado? ¿Que nos puedes decir de las 
tareas asociativas y las ventajas que tiene 
formar parte de esta Federación

Hace unos cuantos años que estoy con ellos 
y la verdad es que lo recomiendo a tod@s los 
compañeros, todo son ventajas.

6. ¿Participa en algún convenio de los 
que ofrece Fenamix?

Si, con el convenio de paquetería, otra forma 
de atraer a clientes a tu punto de venta y apor-
ta ingresos 

7. ¿Has estado en el VI CONGRESO de Fe-
namix? ¿Qué le ha parecido?

No pude asistir al congreso por solaparse con 
fechas ineludibles familiares lo cual me fasti-
dió en cierto modo ya que me hubiera gusta-
do poder compartir con compañeros e inter-
cambiar opiniones e inquietudes. 

8. ¿Cómo ves el panorama pasado, pre-
sente y futuro de la venta de Apuestas?

Lo pasado, ya paso, el presente es el día a día 
y el futuro hay que esperarlo con ilusiones, 
pues, a fin de cuentas, también es nuestra la-
bor ilusionar a los clientes con buenas expec-
tativas de futuro.

Una de mis mayores ilusiones más que pro-
puesta seria que desde loterías nos viesen 
como parte fundamental en la red de ventas 
y, por decir una claramente, seria la consigna-
ción de números de lotería, ya que ayudaría a 
la fidelización de los clientes.
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EL DESPACHO RECEPTOR MIXTO 42.135 
DE JEREZ (CÁDIZ), HA ENTREGADO  

DOS GRANDES PREMIOS

Nuestro compañero y socio de Fena-
mix Francisco Luis del Préstamo, que 
regenta el Despacho Receptor Mixto 
42.135 de Jerez (Cádiz), ha entregado 
dos grandes premios:

En el sorteo de Lotería Nacional del 26 
de abril de 2025, el premio ha corres-
pondido al número 24286, con un im-
porte de 600.000 euros por serie.

En el sorteo de Lotería Nacional del 8 
de mayo de 2025, el premio ha corres-
pondido al número 43514, con un im-
porte de 300.000 € por décimo.

¡¡¡Enhorabuena compañero!!
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LAS VENTAJAS  
DE SER SOCIO DE FENAMIX

¡HAZTE SOCIO!

1. Podrás disfrutar de la cuota de mantenimiento anual de la impresora de resguardo 
azul de la Lotería Nacional por 50€ (más IVA). NO SOCIO 96€ (MAS IVA)

2. Podrás acogerte a los convenios comerciales de paqueterías que tenemos con AMA-
ZOM, UPS, BOYACA, DHL obteniendo ingresos extras para tu negocio, que atraerán a nue-
vos clientes. INGRESOS MEDIOS 500 € MENSUALES.

3. Disfrutarás de las condiciones especiales que la Caixa ofrece a los socios de FENAMIX.

4. Además, comercializa telefonía y otros productos en tu punto de venta sin inversio-
nes y con las mejores comisiones por ser socio de FENAMIX.

5. Únete a más convenios comerciales que puedan interesarte (Securitas Direct, Inna-
forem, etc)

6. Estarás informado de todas las noticias y recomendaciones que afectan a los pun-
tos de venta mixtos de SELAE ya que, FENAMIX utiliza las redes sociales para enviar esta 
información a sus socios. Y aún más, si necesitas hacernos llegar tus quejas y sugerencias, 
tienes la posibilidad de enviarlas, o llamar, y que podamos gestionarlo con la mayor rapi-
dez posible. 

7. Dispondrás de la APP QR FENAMIX (disponible para Android) es totalmente GRA-
TUITA para los SOCIOS de Fenamix. Podrás leer el código QR del resguardo de sorteo y 
cambiar para 1 sorteo, semanal o 2 semanas; añadir/quitar Joker y cambiar este resguar-
do a otro sorteo.

8. También, contarás con asesoramiento jurídico gratuito en aquellos asuntos que 
conciernen al desarrollo de la actividad de tu punto de venta mixto. Este servicio, gratuito, 
dirigido por abogados especialistas, entre los asuntos más consultados por nuestros com-
pañeros, destacamos: Traslado de los puntos de venta, transmisión, fiscalidad de la venta 
del punto de venta, contratación de trabajadores, jubilación ya sea activa o total, actividad 
principal, protección de datos, participaciones de Lotería, peñas, publicidad en el estable-
cimiento, retenciones de premios, constitución de sociedades, venta de participaciones 
sociales, liquidación de la sociedad limitada, prohibiciones vigente, competencia desleal, 
venta ambulante de lotería, incompatibilidades, requerimientos de SELAE, denuncias y un 
sinfín de asuntos que surgen a diario en nuestros negocios y que puedes consultar para 
resolverlos. 

SI AÚN NO ERES SOCIO, ASÓCIATE llamando al 954 99 05 54 y empieza a disfrutar de 
todas las ventajas de ser socio de FENAMIX.
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JUGAR EN PEÑAS 
 

En este artículo vamos a explicar las diferentes opciones que tenemos para jugar en 
PEÑAS en los juegos de SELAE. 
 
 
TIPOS DE PEÑAS: 
 
Teniendo en cuenta el número de apuestas (importe) a jugar existen 2 tipos de PEÑAS. 
 

• Cerradas: Importe exacto definido de inicio al crear la PEÑA.  
Gestión más sencilla pero corremos el riesgo de no venderla entera con la 
consiguiente pérdida de dinero porque hay que sellarla completa igualmente. 
 

• Abiertas: Sin importe exacto hasta el último día antes del sellado.  
Se va recaudando dinero hasta ese último día y es ahí donde se realiza la 
combinación. Gestión más complicada de los participantes y en algunos casos se 
dispone de poco tiempo para realizar y sellar la PEÑA. 

 
 
POSIBILIDAD DE JUGAR EN PEÑAS EN LOS JUEGOS DE SELAE: 
 
Desde el punto de vista del sellado de PEÑAS tenemos también 2 tipos: 
 

• PEÑAS con sellado ASD (Apuestas en Soporte Digital): Esto solo se 
permite para los juegos de Quiniela y Primitiva. Sellado rápido y sencillo. 

 
Para este tipo de sellado en necesario generar un fichero JSON que se subirá al 
portal ESTILA. Para esto hay muchos programas informáticos que lo generan 
como por ejemplo QUINIWINGOLES (para Quiniela) y MULTIREDLOTO (para 
Primitiva) que son de la empresa www.quiniwin.com 
 
 

MULTIREDLOTO                QUINIWINGOLES 

 
 

• PEÑAS con sellado ESTANDAR (en boletos o QR): Sellado para el resto de 
juegos. Sellado más lento y complicado según el número de apuestas a jugar. A 
más apuestas, más dificultad de sellado. 

 
 
 

JUGAR EN PEÑAS
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2 
 

CARACTERISTICAS MINIMAS PARA HACER UN PEÑA DE CUALQUIER JUEGO: 
 
Para realizar una PEÑA de cualquier juego como mínimo tenemos que gestionar y 
realizar las siguientes tareas: 
 

1. Definir el nombre oficial de la PEÑA. 
2. Definir los números (Identificadores únicos) de las papeletas. 
3. Recoger los datos de los participantes: Nombre, DNI, etc. 
4. Explicación detallada de la combinación. 
5. Software informático para hacer la PEÑA (si la peña es grande). 
6. Publicación de la información de la PEÑA en internet o en Ventanilla. 
7. Generación de un escrutador de premios para los participantes. 

 
En cuanto al software para hacer las PEÑAS hay muchos en internet pero 
recomendamos los programas para todos los juegos de www.quiniwin.com. 
 
Y en cuanto a los Escrutadores de Apuestas, también existe una solución sencilla para 
crearlos y es con el Portal Boletos Digitales, se pueden crear de manera automática. 
 

https://portalboletosdigitales.quiniwin.com/home.aspx?id=demo 
 
 

 
 
 
VENTAJAS E INCONVENIENTES DE JUGAR PEÑAS PARA LOS PUNTOS DE 
VENTA: 
 
VENTAJAS: 
 

• Aumento de ventas. 
• Cobro de comisión por premios (hay más posibilidades de acertar). 
• Fidelización de los clientes.  
• Buena publicidad en caso de dar un premio grande. 

 
INCONVENIENTES: 
 

• Gestión de cobros en caso de premios elevados.  
• Identificación de los participantes.  
• Revisión detallada del sellado de los boletos en caso de ser muchas apuestas. 
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FENAMIX presta a sus socios un servicio de 
asesoría jurídica gratis, en todos aquellos 
asuntos propios del desarrollo de la acti-
vidad de venta de los juegos y apuestas  
del Estado.

Son muchos los puntos de venta mixtos 
que, diariamente, hacen uso de este ser-
vicio gratuito de atención de consultas 
jurídicas, por abogados especialistas en la 
materia.

Entre los asuntos más consultados,  
destacamos:

- Traslados puntos de venta: distancias 
mínimas; documentación…

- Transmisión: requisitos; documentación; 
gestiones en Delegación; valoración nego-
cio, etc.

- Fiscalidad de la venta del punto de venta.

- Contratación de trabajadores.

- Jubilación, Jubilación activa.

- Actividad principal.

- Participaciones de Lotería.

- Protección de datos.

- Peñas.

- Publicidad establecimiento, cartelería.

- Retención premios.

- Constitución sociedades.

- Venta de participaciones sociales de so-
ciedad.

- Liquidación de sociedad limitada.

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX

- Límite pago premios efectivo 1.000€

- Apertura procedimientos sancionadores 
a mixtos publicidad en web

- Prohibición de sellado de boletos.

- Impugnación traslado por aproximación 
indebida.

- Competencia desleal venta lotería por 
punto de venta no autorizado.

- Venta ambulante de lotería.

- Incompatibilidad venta de la ONCE en el 
punto mixto.

- Alegaciones ante la desautorización de 
un traslado.

- Obligaciones Tributarias puntos mixtos.

- Contestación requerimientos SELAE bajo 
apercibimiento cierre punto de venta por 
impago recaudación

- Escrito de descargo ante denuncia por 
supuesta negación para pago de premios.

- Etc.

Para hacer uso de este servicio, el so-
cio de Fenamix debe llamar a la Secre-
taría tf 954 990 554 o mandar un correo 
electrónico a secretaria@fenamix.org 
indicando una breve referencia sobre 
su consulta, y un profesional abogado, 
especialista en el asunto, le atenderá 
para resolverle sus dudas.
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NOTA 
DE PRENSA
FENAMIX, DENUNCIA PRECARIEDAD Y DESIGUALDAD 

EN LAS VENTAS DE LA LOTERÍA DE NAVIDAD

La red de Puntos de venta Mixtos de Loterías y 
Apuestas del Estado está formada por aproxi-
madamente 6.700 puntos de venta repartidos 
por toda la geografía nacional, que, con nues-
tra dedicación y trabajo, llevamos, día a día, la 
ilusión a cualquier pueblo o lugar de España, 
aportando, además, nuestro granito de arena 
a las arcas de Hacienda (2.000 millones cada 
año), para que se transformen en más servi-
cios públicos para la sociedad.

Somos una red de ventas de los juegos y 
loterías estatales infravalorada e infrauti-
lizada, ya que no contamos con las mismas 
condiciones de venta en la Lotería Nacional 
que la otra red de la Sociedad Estatal de Lo-
terías y Apuestas del Estado (SELAE), los inte-
grales, integrada por alrededor de 4.100 admi-
nistraciones de Loterías. La Red de Puntos de 
Venta Mixtos pedimos trabajar con dignidad 
y reconocimiento y que se nos dote de las he-
rramientas de trabajo necesarias para elimi-
nar esta barrera de desigualdad existente y 
poder seguir avanzando en nuestro desarrollo 
profesional y aportando más al erario público.

Después de casi 15 años de vender la Lotería 
Nacional por terminal, en todo este tiempo 
no se ha dado solución a nuestras peticiones 
o reivindicaciones por parte de SELAE ni del 
Ministerio de Hacienda. Sin ánimo de perju-
dicar a nadie, pero con la necesidad de traba-
jar en las mejores condiciones la venta de la 
lotería Nacional por terminal y no ver redu-
cidos los ingresos, queremos manifestar, pú-
blicamente, la precariedad a la que estamos 

sometidos los Puntos de Venta Mixtos en la 
venta de la Lotería de Navidad, por lo que de-
nunciamos que,

1. NO se nos permite tener Números 
Reservados en la venta de la Lotería de 
Nacional. La Red de Puntos de Venta Mixtos, 
no tenemos la seguridad de que un número 
determinado esté disponible en todos los sor-
teos, para poder ofrecerlo a nuestros clientes 
y fidelizarlos, tanto en los sorteos semanales 
como en los sorteos de Navidad y El Niño

2. NO podemos reservar números de la 
Lotería de Navidad para Asociaciones, Her-
mandades, Empresas y Entidades.  No tene-
mos la seguridad de que podamos disponer 
del número que nos solicitan estas entidades, 
por lo que debemos validar todos los resguar-
dos solicitados con el inconveniente y la obli-
gación de pagarlos a la semana siguiente a 
SELAE, asumiendo personalmente el pago por 
adelantado de los mismos, hasta días antes de 
los sorteos, que es cuando esas Asociaciones, 
Hermandades y Empresas, han conseguido 
vender sus participaciones entre sus asocia-
dos. Esta situación puede llevar a los puntos 
de venta mixtos a contratar algún producto 
financiero para hacer frente a la liquidación 
semanal, lo que repercute negativamente en 
el porcentaje de comisión recibida. 

3. NO podemos vender fuera de nues-
tros puntos de venta, en contradicción con lo 
que hacen los puntos de venta de la red inte-
gral, que inundan los establecimientos de hos-
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telería y comercios de décimos de la Lotería 
de Navidad y El Niño.

4. NO disponemos de TPV a Coste Cero: 
Los mixtos no disponemos de terminales de 
punto de venta (TPV) a coste cero, a diferencia 
de la red integral, que sí los tiene facilitados 
por SELAE de forma gratuita.

5. NO podemos aplazar liquidación. No 
podemos aplazar el pago de la validación del 
primer día de venta en el terminal, cuando se 
pone a la venta la Lotería de Navidad. La ma-
drugada del 8 de julio, los puntos de venta mix-
tos intentamos comprobar la disponibilidad y 
validar los números que normalmente vende-
mos en nuestros puntos de venta, así como 
las terminaciones en trece, validando una can-
tidad asumible, pero que debemos liquidar a 
la semana siguiente, cuando estos resguardos 
se irán vendiendo o no, en las semanas o me-
ses posteriores. Esta situación puede llevar a 
los puntos de venta mixtos a contratar algún 
producto financiero para hacer frente a la li-
quidación, lo que repercute negativamente en 
el porcentaje de las comisiones recibidas.

Estas situaciones generan mucho malestar, 
impotencia, desasosiego y frustración en 
nuestro desarrollo profesional y laboral. No 
disponemos de las mejores condiciones la-
borales para desarrollar nuestra actividad de 
Puntos de Venta Mixtos de Loterías y Apues-
tas del Estado en las mismas condiciones que 
la red integral.

Por todas estas razones, exigimos a la So-
ciedad Estatal de Loterías y Apuestas del 
Estado (SELAE) que tomen las medidas in-
mediatas para mejorar nuestras condi-
ciones de trabajo y nos proporcionen las 
herramientas para el mejor desarrollo de 
nuestra actividad comercial.  

Josep A. Vallori Cifre
PRESIDENTE FENAMIX

JUNTA DIRECTIVA DE FENAMIX.

EXIGIMOS 
A LA SELAE 
QUE TOMEN 
LAS MEDIDAS 
INMEDIATAS 
PARA MEJORAR 
NUESTRAS 
CONDICIONES 
DE TRABAJO
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EL RECEPTOR MIXTO 69435 DE LA CALLE 
MÁRTIRES DE TORRELAVEGA (CANTABRIA) 

HA DADO EL 1ER PREMIO DEL SORTEO 
DE LA LOTERÍA NACIONAL DEL PASADO 

SÁBADO 3 DE ABRIL

1. ¿Desde cuándo regentas el Punto de 
Venta Mixto y cómo accediste a este ne-
gocio de venta de los juegos y apuestas 
del Estado?

Nuestro negocio tiene como actividad prin-
cipal un Estanco a la Lotería. Mis padres lo 
abrieron hace más de 50 años y desde hace 
aproximadamente 6 años y medio me hice 
cargo de la gestión, aunque me convertí en 
titular hace 3 años cuando mi padre falleció.

3. ¿Qué es lo que más te gusta de ser ges-
tor de un punto de venta?

Ver a los clientes cuando llegan para compro-
bar si les ha tocado algo. Aunque sea 1 euro 
la alegría que reflejan en sus caras es una 
gran satisfacción.

¡¡Imagina la enorme alegría para nosotros de 
ver a 33 personas felices con este último pre-
mio de Lotería Nacional que hemos reparti-
do!! Todo esto es un gran empujón para se-
guir luchando por nuestro negocio.

4. ¿Has dado alguna vez un premio mayor?

En la trayectoria de mis padres tengo algún 
recuerdo, pero no mucho. En el año 2000, 
todavía con la peseta, se dio un premio 
de 20.000.000 pesetas aproximadamente.   

En los últimos 6 años, cuando asumí la ges-
tión del punto, recuerdo premios de 3.000 €, 
5.000 €, otro de 12.000€…; pero el mayor pre-
mio, siendo yo titular han sido estos 33 deci-
mos vendidos en nuestro punto y agraciados 
con 30.000€ al décimo.

5. Respecto a FENAMIX ¿desde cuándo está 
asociado? ¿Qué nos puedes decir de las ta-
reas asociativas y las ventajas que tiene 
formar parte de esta Federación

Cuando empecé no conocía la Asociación 
y lo comentó un compañero de un estanco 
y desde entonces, estoy aquí.  Llevo poco 
tiempo, unos 4 o 5 años, pero es una Asocia-
ción que me gusta mucho, que está mirando 
por el bienestar de todos los puntos mixtos, 
que siempre está buscando empresas con 
las que podamos colaborar u obtener un be-
neficio. Nos facilita el trabajo y eso hoy en 
día en muy importante porque no tenemos 
mucho tiempo.

6. ¿Participas en algún convenio de los que 
ofrecemos? 

Actualmente colaboramos con Amazon a 
través de Fenamix y es una pequeña ayuda 
adicional para que entren clientes a nuestro 
negocio y se dé la venta cruzada.

El primer premio del sorteo de la Lotería Nacional del pasado sábado 3 
de abril, ha sido el 40557. El Sorteo de Lotería Nacional reparte un premio 
principal de 30.000 euros por décimo. Nuestra compañera del Despacho 
Receptor Mixto Número 69435 de la Calle Mártires de Torrelavega (Cantabria) 
ha dado este premio en su punto y su titular Marta Santamaria nos ha 
contado un poco más sobre su negocio.
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PODER TENER 
DÉCIMOS DE 
VENTA PROPIOS 
PARA NAVIDAD 
Y REYES. ESTA 
ES MI MAYOR 
PETICIÓN.

7. ¿Cómo ves el panorama pasado, presen-
te y futuro de la venta de Apuestas

Pues con las ventas online y las generaciones 
nuevas, lo veo regular. Hay que seguir traba-
jando para mejorar nuestras condiciones y 
ofrecer juegos que sean atractivos para los 
más jóvenes.

10. ¿Qué propuestas harías para mejorar 
en nuestros puntos de venta?

Poder tener décimos de venta propios para 
Navidad y Reyes. Esta es mi mayor petición.
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MODERNIZA TUS
RESULTADOS Y BOTES

MODERNIZA TUS
RESULTADOS Y BOTES

CARTELERÍA DIGITALCARTELERÍA DIGITAL

VI Congreso FENAMIX 2025

DESCUBRE NUESTRAS SOLUCIONES PARA
RECEPTORES MIXTOS DE LOTERÍAS

DESCUBRE NUESTRAS SOLUCIONES PARA
RECEPTORES MIXTOS DE LOTERÍAS
asg.tienda 91 571 67 90 pedidos@asg.es
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¿Qué mueve  

tu negocio?

Tu dedicación y nuestro apoyo, ahora y siempre

Si eres autónomo, profesional colegiado, emprendedor, tienes un comercio 
o una microempresa, en CaixaBank cuentas con todo el apoyo de nuestros 
gestores especializados, quienes trabajarán para ofrecerte las soluciones que 
mejor se adapten a tu negocio.

www.CaixaBank.es/Negocios
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HAZTE SOCIO
DE FENAMIX

La Federación Nacional de Puntos de Venta 
Mixtos (FENAMIX) nació en el año 1.993 con 
el objetivo de defender y promocionar los 
derechos e intereses del colectivo de puntos 
mixtos que conforman la Red de Ventas de 
la Sociedad Estatal de Loterías y Apuestas 
del Estado (SELAE).
En la actualidad, ya son más de 4.500 puntos 
asociados a la Federación a través de las 
distintas Asociaciones Provinciales integra-
das y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecu-
ción de los objetivos y reivindicaciones más 
primordiales del colectivo al que representa, 
llegando a convertirse en el único interlocu-
tor oficial de la Red Mixta ante  SELAE, y 
otras instituciones y organismos públicos y 
privados.

FENAMIX, desde su constitución, ha aporta-
do ante  SELAE innumerables propuestas y 
sugerencias en orden a la renovación y 
adaptación continua de los puntos mixtos a 
las necesidades de los apostantes. 

Entre los abundantes logros, es necesario 
recalcar la incesante lucha de esta Federa-
ción para que la comercialización, por parte 
de los puntos mixtos, de la Lotería Nacional 
se hiciera realidad; y lograr, años más tarde, 
la implantación del  nuevo  resguardo azul  
por  terminal,  cuyo  formato resulta  mucho 
más atractivo que el anterior ticket, propi-
ciando ello un incremento notable y genera-
lizado de las ventas de este sorteo.
TODO SON VENTAJAS.

Además, FENAMIX cuenta con un amplio 
abanico de servicios y prestaciones dirigidas 
a sus asociados. En este sentido, los afiliados 
a FENAMIX tienen a su disposición una Ase-
soría Jurídica, Laboral y Fiscal para tratar 
todos los temas inherentes al punto  de  
venta y la relación de éste con la Sociedad 
Estatal. Los  socios se beneficiarán, también, 
de condiciones comerciales y económicas 
ventajosas gracias a los   convenios   de cola-
boración que FENAMIX tiene concertados 
con diferentes entidades, tales como La 
Caixa, Amazon, CSQ, ASG, UPS, Axa, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha 
de nuestras reivindicaciones sin la
UNIÓN de todo el COLECTIVO...

JUNTOS

MÁS FUERTES
SOMOS
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