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Tu salud es única. Con más de 95 millones
de clientes en todo el mundo, cada historia 
 personal de salud nos ayuda a comprender
lo que realmente importa: Tú. 

Know You Can

¿Qué significa
          la salud
                   para ti?

7.000 puntos de venta | axa.es
*Cobertura otorgada por AXA Seguros Generales.
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¡Da un impulso a 
tu negocio con UPS!
Únete a la red de ubicaciones UPS Access Point™ 
y empieza a:

• Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales
• Aumentar la lealtad de los clientes existentes
• Generar mayores ingresos sin inversión adicional
• Diferenciarte de la competencia 

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS y el logotipo gráfico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.
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EDITORIAL

FENAMIX tiene muy claro que su principal 
objetivo es la defensa de los intereses del 
colectivo de Puntos de Venta Mixtos de 
Loterías y Apuestas del Estado y, funda-
mentalmente, de los socios que han de-
positado, voluntariamente, su confianza 
en esta institución.

En el camino recorrido durante estos 30 
años de existencia de FENAMIX, se han 
cruzado muchos otros intereses, que po-
dríamos calificar que habrían sido perju-
diciales para nuestro colectivo, pero que 
el hecho de estar organizados y vigilan-
tes hizo que esas decisiones quedaran 
en meras reuniones y conversaciones de 
despachos.

También tenemos que ser positivos y reco-
nocer que en estos 30 años hemos avan-
zado mucho en la consideración de una 
las redes principales de venta de Loterías 
y Apuestas del Estado, donde FENAMIX, ha 
jugado un papel fundamental, para conso-
lidar lo ya conseguido y seguir avanzando 
en nuevos retos.

Afortunadamente, fruto de la labor de 
todos los compañeros que han dirigido 

esta Federación, contamos con recursos 
suficientes como para poder afrontar los 
nuevos retos que se nos planteen en la de-
fensa de los intereses de nuestro colectivo, 
presentes y futuros, donde la unidad será 
nuestra mejor bandera.

En estos años, también, desde Fenamix, 
hemos impulsado otras acciones y activi-
dades que revierten directamente en nues-
tros socios y sus negocios, tales como el 
coste del mantenimiento de la impresora 
del resguardo azul de la Lotería Nacional, 
los convenios de paquetería con AMAZON 
y UPS, la asesoría jurídica gratuita para 
nuestros socios, los curso de formación 
y marketing, el convenio bancario con La 
Caixa, el convenio con BOYACA para que 
puedas comercializar prensa y revistas en 
tu negocio, etc. Una serie de ideas comer-
ciales que FENAMIX respalda e impulsa, 
para atraer más clientes a nuestros pun-
tos de venta que, seguro, terminarán com-
prando algún juego de Loterías que co-
mercializamos. De todas estas cuestiones 
te damos detallada cuenta en este número 
de Nuestra Apuesta.

Gobernar a satisfacción de todos no es 
tarea fácil, cuando tienes que luchar y en-
frentarte con los intereses de otros colec-
tivos, contrapuestos a los nuestros. Solo 
transmitiros que seguiremos avanzando, 
con responsabilidad, cordura y trabajo, 
para que el colectivo de Puntos de Venta 
Mixtos de Loterías y Apuestas del Estado, 
siga ocupando un puesto importante en 
todos los frentes que se nos abran y pon-
gan en peligro nuestra profesión.

Pep Vallori
Presidente
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CONVENIOS
CONVENIO AMAZON/FENAMIX ENTREGA DE PAQUETERIA

¿QUE ES UN PUNTO AMAZON/FENAMIX?

Un Punto Amazon/Fenamix es aquel estable-
cimiento que se adhiere a la red de puntos de 
recogida de paquetería Amazon, estando au-
torizado a recibir y entregar paquetes de clien-
tes Amazon a cambio de una comisión.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

El ámbito de aplicación del convenio es el te-
rritorio peninsular de España e Islas Baleares, 
excluyendo a los territorios de Ceuta y Melilla 
y las Islas Canarias

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO
- Ser socio de Fenamix 

-Disponer de un terminal Android versión 6 o 
superior para poder descargar la aplicación 
de escaneo de paquetes o tener un terminal 
informático (ordenador) con acceso a la web 
de Amazon.

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

- Recibir, gestionar y almacenar los paquetes 
enviados por AMAZON, custodiarlos y mante-
nerlos en un lugar adecuado y seguro dentro 
de su establecimiento, hasta la entrega del 
mismo al cliente de AMAZON destinatario del 
mismo. La custodia de dicha paquetería no 
constituye título de propiedad para el OPER-
DADOR, ni de su contenido. 

- Devolver a AMAZON los paquetes no entre-
gados a sus destinatarios en los plazos, condi-
ciones e instrucciones recibidas al efecto.

BENEFICIOS PARA EL PUNTO

- La comisión por recepción de paquete y en-
trega al cliente será de 0.40 €. 

- La comisión por recepción de paquete y de-
volución al conductor (paquetes abandona-
dos por el cliente, los llamados retornos) será 
de 0.40 €
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CONVENIOS

CONVENIO  
INNAFOREM/FENAMIX

¿QUE ES ESTE ACUERDO?

El acuerdo Fenamix/Innaforem está destinado 
a que los puntos mixtos asociados se puedan 
beneficiar de la formación a cargo de los 420 € 
de bonificación de la Seguridad Social que se 
ofrece anualmente.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

Todo el territorio nacional (incluyendo Ceuta, 
Melilla e Islas Canarias)

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

-Ser socio de Fenamix

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

El convenio no es para la venta en el punto del 
producto sino para que el punto se beneficie 
del curso.

BENEFICIOS PARA EL PUNTO FENAMIX

CUBRIMOS TODAS LAS ÁREAS
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CONVENIO CSQ/FENAMIX

¿QUE ES PUN PUNTO CSQ/FENAMIX?

Siendo un punto CSQ, estarás autorizado 
para la comercialización de diversos produc-
tos de telefonía, virtuales y físicos, transaccio-
nes electrónicas y recargas telefónicas para 
telefonía móvil en prepago.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

Todo el territorio nacional (incluyendo Ceuta, 
Melilla e Islas Canarias)

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

Ser socio de Fenamix

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

- Activaciones SIM

- Recargas Nacionales Online

- Recargas Internacionales Online

- Recargas de medios de pago online (tarjetas 
de Amazon, PaysafeCar…)

- Recargas de contenido multimedia (FIFA, 
HBO…)

- Tarjetas de transporte

- Envío de documentos

 BENEFICIOS PARA EL PUNTO FENAMIX

El porcentaje varía en función del servicio  y 
la compañia. Algunas de las más significativas 
son (a partir de 1 €):

-	 Recarga Movistar: 2.5%

-	 Recarga Vodafone: 3.5%

-	 Recarga Orange: 3.7%

-	 Recarga Digimobil: 4.5%

-	 Pin Amazon: 2 %

-	 DAZN: 3.5%

-	 HBO: 3.5%
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CONVENIO  
UPS/FENAMIX

¿QUE ES UN PUNTO UPS/FENAMIX?

Un Punto UPS es aquel establecimiento que 
se adhiere a la red de puntos de recogida de 
paquetería UPS, estando autorizado a recibir, 
entregar y devolver paquetes de clientes ges-
tionados por la compañía de transporte UPS, 
a cambio de una comisión.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

El ámbito de aplicación del convenio es Espa-
ña, excluyendo a los territorios de Ceuta y Me-
lilla y las Islas Canarias

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

- Ser socio de Fenamix

- Disponer de un teléfono móvil o un equipo 
informático (ordenador) con acceso a internet, 
para el escaneo de los paquetes.

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

- Recibir, gestionar y almacenar los paquetes 
enviados por UPS, custodiarlos y mantener-
los en un lugar adecuado y seguro dentro 
de su establecimiento, hasta la entrega del 
mismo al cliente destinatario del mismo. La 
custodia de dicha paquetería no constituye 
título de propiedad para el OPERDADOR, ni 
de su contenido. 

- Devolver a UPS los paquetes no entregados 
a sus destinatarios en los plazos, condiciones 
e instrucciones recibidas al efecto. 

- Reintegrar a FENAMIX las cantidades recibi-
das o cobradas a los destinatarios de los pa-
quetes por el servicio de contrareembolso.

BENEFICIOS PARA EL PUNTO FENAMIX

- Por cada paquete entregado al destinatario: 
0,40 € (IVA no incluido).

- Por cada paquete entregado al destina-
tario con contrareembolso: 0,40€ + 0,20 € 
(IVA no incluido).

- Por cada paquete no recogido por el destina-
tario y devuelto a UPS (caducado): 0,40 € (IVA 
no incluido).

- Por cada paquete entregado por el destina-
tario al PUNTO para devolución con etiqueta: 
0,30 € (IVA no incluido).

- Por cada paquete entregado por el destina-
tario al PUNTO para devolución sin etiqueta: 
0,20 € (IVA no incluido).

- Por cada paquete entregado por el destina-
tario al PUNTO para devolución con contrare-
embolso (con etiqueta): 0,30 € + 0,20 €

- Por cada paquete entregado por el destina-
tario al PUNTO para devolución con contrare-
embolso (sin etiqueta): 0,20 € + 0,20 €
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FENAMIX presta a sus socios un servicio de asesoría jurídica gratis, en todos aquellos 
asuntos propios del desarrollo de la actividad de venta de los juegos y apuestas del Es-
tado.

Son muchos los puntos de venta mixtos que, diariamente, hacen uso de este servicio 
gratuito de atención de consultas jurídicas, por abogados especialistas en la materia.

Entre los asuntos más consultados, destacamos:

- Traslados puntos de venta: distancias mínimas; documentación…

- Transmisión: requisitos; documentación; gestiones en Delegación; valoración negocio, 
etc.

- Fiscalidad de la venta del punto de venta.

- Contratación de trabajadores.

- Jubilación, Jubilación activa.

- Actividad principal.

- Participaciones de Lotería.

- Protección de datos.

- Peñas.

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX
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- Publicidad establecimiento, cartelería.

- Retención premios.

- Constitución sociedades.

- Venta de participaciones sociales de sociedad.
- Liquidación de sociedad limitada.

- Límite pago premios efectivo 1.000€

- Apertura procedimientos sancionadores a mixtos publicidad en web

- Prohibición de sellado de boletos.

- Impugnación traslado por aproximación indebida.

- Competencia desleal venta lotería por punto de venta no autorizado.

- Venta ambulante de lotería.

- Incompatibilidad venta de la ONCE en el punto mixto.

- Alegaciones ante la desautorización de un traslado.

- Obligaciones Tributarias puntos mixtos.

- Contestación requerimientos SELAE bajo apercibimiento cierre punto de venta por 
impago recaudación

- Escrito de descargo ante denuncia por supuesta negación para pago de premios.

- Etc.

Para hacer uso de este servicio, el socio de Fenamix debe llamar a la Se-
cretaría tf 954 990 554 o mandar un correo electrónico a secretaria@fena-
mix.org  indicando una breve referencia sobre su consulta, y un profesional 
abogado, especialista en el asunto, le atenderá para resolverle sus dudas.
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CONVENIO FENAMIX – IGT/GECOMIX SOBRE  
EL MANTENIMIENTO DE LA IMPRESORA  

DEL RESGUARDO AZUL DE LA LOTERÍA NACIONAL

NUEVAS condiciones de renovación: cuota 
anual para los mantenimientos de impreso-
ra, que se renueven a partir del día 1 de abril 
de 2022

CUOTA ANUAL DE RENOVA-
CION PARA LOS SOCIOS DE 
FENAMIX:  75 € + IVA

(CUOTA ANUAL DE RENOVACIÓN GE-
NERAL PARA EL COLECTIVO MIXTO: 
96 € + IVA)

** Las renovaciones de mantenimiento de im-
presora se realizarán por un año.

** Fenamix avisa con 1 mes de antelación a 
la fecha de caducidad a sus asociados, a tra-
vés de correo electrónico, indicando fecha de 
fin de mantenimiento, para evitar cortes en el 
funcionamiento de la impresora, por falta de 
pago de la renovación.
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CONVENIO
ASG/FENAMIX

¿QUE ES ESTE ACUERDO?

ASG es una empresa dedicada a la creación 
de productos y servicios adecuados a las ne-
cesidades de los Puntos Mixtos de Venta de 
Lotería.

Fenamix con este acuerdo pretende acercar 
todos estos productos y servicios a los socios 
a precios más competitivos.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

Todo el territorio nacional (incluyendo Ceuta, 
Melilla e Islas Canarias)

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO
- Ser socio de Fenamix 

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

El convenio no es para la venta en el punto del 
producto sino para que el punto se beneficie 
de la promoción.

BENEFICIOS PARA EL PUNTO FENAMIX
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 PRODUCTOS para Socios Fenamix (obliga-
ción de presentar certificado de socio en la 
entidad bancaria)

1. Cuenta Negocio sin costes cumpliendo:

- Mínimo de 750 € de ingresos al mes//Domi-
ciliando pago SS de autónomos//Domiciliando 
algunos pagos de negocio// Utilización de los 
canales electrónicos. Además, podrá dispo-
nerse de dos tarjetas de crédito Visa Negocios 
sin cuotas de emisión y mantenimiento.

2. Tarjeta de débito Loterías y Apuestas del 
Estado: operativa con cuenta SELAE.

3. Tarjeta Visa Classic- Fenamix: cuota de 
mantenimiento gratuita el primer año y poste-
riores si se factura con la tarjeta un mínimo de 
1.200€/año en compras.

CONVENIO DE COLABORACIÓN  
ENTRE CAIXABANK Y FENAMIX/GECOMIX

4. Caixabank ReadyToFinance: herramienta 
de financiación de pagos 100% digital. LÍNEA 
DE FINANCIACIÓN CIRCULANTE

-	 Transferencia a proveedores

-	 Pagos masivos a proveedores
-	 Impuestos empresariales recurrentes

-	 Recibos cargados

5. Tarifa Plana MyCommerce (TPV): cuo-
ta flexible -> precio único por el descuento + 
mantenimiento del 1º TPV en función del tra-
mo de facturación durante el mes natural. 5 
tramos y un precio fijo en función de la fac-
turación del comercio del mes en cuestión. El 
primer tramo hasta 2000€= 12€.
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LAS VENTAJAS  
DE SER SOCIO DE FENAMIX

¡HAZTE SOCIO!

COMO SOCIO DE FENAMIX, DEBES SABER QUE TIENES A TU DISPOSICIÓN:

-ASESORÍA JURÍDICA GRATUITA en todos los asuntos que afectan a tu nego-
cio de Loterías y Apuestas del Estado, tales como cambios de titularidad, de 
emplazamientos, tributación, jubilación, laboral, seguridad social y cualquier 
asunto legal que se plantee sobre tu actividad de punto de venta Mixto de la 
Red de venta de SELAE, todo ello prestado por profesionales abogados espe-
cialistas en esta materia.

-MANTENIMIENTO ANUAL DE LA IMPRESORA DE RESGUARDO AZUL DE LA 
LOTERIA NACIONAL POR SOLO 75€ (más IVA)

-DISTRIBUYE PAQUETERÍA DE AMAZON Y UPS, obteniendo unos ingresos 
extras para tu negocio, además de atraer a nuevos clientes.

-DISFRUTA DE LAS CONDICIONES ESPECIALES QUE LA CAIXA ha establecido 
para los socios de FENAMIX en cualquier producto financiero que solicites.

-COMERCIALIZA TELEFONÍA Y OTROS PRODUCTOS EN TU PUNTO DE VEN-
TA, sin inversiones y con las mejores comisiones por ser socio de FENAMIX.

-RECIBE INFORMACIÓN PUNTUAL E INMEDIATA DE TODAS LAS NOTICIAS 
Y RECOMENDACIONES que afecten a tu actividad de punto de venta Mixto de 
SELAE.

-UTILIZA FENAMIX PARA HACER LLEGAR A SELAE TUS RECOMENDACIONES 
Y SUGERENCIAS SOBRE EL DESARROLLO DE TU ACTIVIDAD.

SI AÚN NO ERES SOCIO, ASÓCIATE LLAMANDO al 954 99 05 54 y em-
pieza a disfrutar de todas las ventajas de ser socio de FENAMIX.
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CONVENIO MAS MOVIL/FENAMIX

¿QUE ES ESTE ACUERDO?

El acuerdo Fenamix/Mas Movil pretende ofre-
cer a los Puntos Mixtos asociados una pro-
puesta exclusiva de Fibra+ Fijo+ Móvil.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

Todo el territorio nacional (incluyendo Ceuta, 
Melilla e Islas Canarias)

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

- Ser socio de Fenamix

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

El convenio no es para la venta en el punto del 
producto sino para que el punto se beneficie 
de la promoción.

BENEFICIOS PARA EL PUNTO FENAMIX



¿QUE ES UN PUNTO BOYACA/FENAMIX PA-
QUETERÍA?

Un Punto Boyacá/Fenamix Paquetería es 
aquel establecimiento que se adhiere a la red 
de puntos de recogida de paquetería, estan-
do autorizado a recibir y entregar paquetes de 
clientes Boyacá a cambio de una comisión.

AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

El ámbito de aplicación del convenio de pa-
quetería es el territorio peninsular de España 
e Islas Baleares, excluyendo a los territorios 
de Ceuta y Melilla y las Islas Canarias.

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

- Ser socio de Fenamix

BENEFICIOS PARA EL PUNTO

-Disponer de un terminal móvil para el esca-
neo de paquetes o tener un terminal informá-
tico (ordenador) con acceso a la web. Aquellos 
puntos que soliciten paquetería y prensa ten-
drán acceso a un terminal de Boyacá.

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

- Recibir, gestionar y almacenar los paquetes 
enviados por Boyacá, custodiarlos y mante-
nerlos en un lugar adecuado y seguro dentro 
de su establecimiento, hasta la entrega del 
mismo al cliente de Boyacá destinatario del 
mismo. La custodia de dicha paquetería no 
constituye título de propiedad para el OPER-
DADOR, ni de su contenido. 

- Devolver a Boyacá los paquetes no entrega-
dos a sus destinatarios en los plazos, condicio-
nes e instrucciones recibidas al efecto.

CONVENIO DE COLABORACIÓN  
ENTRE BOYACA/ FENAMIX ENTREGA DE PAQUETERÍA

CONVENIO BOYACA/FENAMIX  

 

 
 
 

¿QUE ES UN PUNTO BOYACA/FENAMIX? 
 
Un Punto Boyacá/Fenamix es aquel establecimiento que se adhiere a la red de puntos 
de recogida de paquetería, estando autorizado a recibir y entregar paquetes de clientes 
Boyacá a cambio de una comisión. 
 
Otro producto de Boyacá es la distribución de prensa y revista y productos tecnológicos. 
 
AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO 
 
El ámbito de aplicación del convenio de paquetería es el territorio peninsular de España 
e Islas Baleares, excluyendo a los territorios de Ceuta y Melilla y las Islas Canarias, 
mientras que el de prensa y revista es territorio nacional. 
 
REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO 

- Ser socio de Fenamix 

-Disponer de un terminal móvil para el escaneo de paquetes o tener un terminal 
informático (ordenador) con acceso a la web. Aquellos puntos que soliciten paquetería 
y prensa tendrán acceso a un terminal de Boyacá. 

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX 

- Recibir, gestionar y almacenar los paquetes enviados por Boyacá, custodiarlos y 
mantenerlos en un lugar adecuado y seguro dentro de su establecimiento, hasta la 
entrega del mismo al cliente de Boyacá destinatario del mismo. La custodia de dicha 
paquetería no constituye título de propiedad para el OPERDADOR, ni de su contenido.  

- Devolver a Boyacá los paquetes no entregados a sus destinatarios en los plazos, 
condiciones e instrucciones recibidas al efecto. 

- Venta de prensa y revistas (opcional productos tecnológicos y recargas móviles). 

 

BENEFICIOS PARA EL PUNTO 

PAQUETERÍA 

PESO PAQUETE COMISIÓN POR 
ENTREGA O DEPÓSITO 

De 0-20 Kg 0,40€ 

De 20-40 Kg 0,50€ 
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PARA VENDER

POR INTERNET
LOTERÍAS Y APUESTAS

Más de 20 años especializados en el sector

Solicita sin compromiso tu oferta como socio en:

CONFÍA EN LA  PLATAFORMA 
MÁS COMPLETA Y FIABLE

Innovaciones y
mejoras constantes

Sin comisión 
sobre tus ventas

Tus propios 
clientes

Cuota de servicio
todo incluido

www.gadmin.es

WEB
&

APP
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¿QUE ES UN PUNTO BOYACA/FENAMIX 
PRENSA Y REVISTAS?

Un Punto Boyacá/Fenamix Prensa y revista es 
aquel establecimiento que se adhiere a la red de 
puntos de gestión y venta de prensa y revistas.

Además de forma anexa al convenio de pren-
sa y revista podrá acceder a una serie de pro-
ductos digitales y recargas de telefonía.
AMBITO DE APLICACIÓN DEL CONVENIO

El ámbito de aplicación del convenio de pa-
quetería es el territorio peninsular de España 
e Islas Baleares, incluyendo a los territorios de 
Ceuta y Melilla y las Islas Canarias.

REQUISITOS PARA ACCEDER AL CONVENIO

- Ser socio de Fenamix

SERVICIOS QUE PRESTA EL PUNTO FENAMIX

- Venta de prensa y revistas (opcional produc-
tos tecnológicos y recargas móviles).

BENEFICIOS PARA EL PUNTO

CONVENIO DE COLABORACIÓN  
ENTRE BOYACA/ FENAMIX PRENSA Y REVISTAS

PRENSA Y REVISTAS 

 MODALIDAD DE CONTRATO ELEGIDA: (Debe elegir entre una de estas opciones) 

OPCIÓN 1   OPCIÓN 2 
Te llevarás un 14% de comisión 
sobre el PVP (excluido IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

  Te llevarás un 20% de comisión 
sobre el PVP (excluido el IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá y que te bonificará 
FENAMIX 

  Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá (NO bonificable por 
FENAMIX) 

Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares 
sin coste adicional. 

  Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares: 
15€ semanales 

 

CATÁLAGOS DE REVISTAS Y PRENSA (Debe elegir entre una de estas 
opciones) 

 
 

Catálogo A:   
Nº Publicaciones: 6 

REVISTAS 
Producto Periodicidad Temática 
PRONTO Semanal Actualidad 
HOLA Semanal Actualidad 
LECTURAS Semanal Actualidad 
MAS Y MAS Semanal Actualidad 
TELVA Mensual Moda y Tendencias 
WOMAN Mensual Moda y Tendencias 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

Catálogo B: 

 Nº Publicaciones: entre 20 y 25 
PRENSA REVISTAS 

Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria HOLA Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria MIA Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria TELVA Mensual Moda y Tendencias 
PRENSA REGIONAL Diaria WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN POCKET Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Ocio 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 

PRENSA Y REVISTAS 

 MODALIDAD DE CONTRATO ELEGIDA: (Debe elegir entre una de estas opciones) 

OPCIÓN 1   OPCIÓN 2 
Te llevarás un 14% de comisión 
sobre el PVP (excluido IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

  Te llevarás un 20% de comisión 
sobre el PVP (excluido el IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá y que te bonificará 
FENAMIX 

  Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá (NO bonificable por 
FENAMIX) 

Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares 
sin coste adicional. 

  Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares: 
15€ semanales 

 

CATÁLAGOS DE REVISTAS Y PRENSA (Debe elegir entre una de estas 
opciones) 

 
 

Catálogo A:   
Nº Publicaciones: 6 

REVISTAS 
Producto Periodicidad Temática 
PRONTO Semanal Actualidad 
HOLA Semanal Actualidad 
LECTURAS Semanal Actualidad 
MAS Y MAS Semanal Actualidad 
TELVA Mensual Moda y Tendencias 
WOMAN Mensual Moda y Tendencias 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

Catálogo B: 

 Nº Publicaciones: entre 20 y 25 
PRENSA REVISTAS 

Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria HOLA Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria MIA Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria TELVA Mensual Moda y Tendencias 
PRENSA REGIONAL Diaria WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN POCKET Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Ocio 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 

PRENSA Y REVISTAS 

 MODALIDAD DE CONTRATO ELEGIDA: (Debe elegir entre una de estas opciones) 

OPCIÓN 1   OPCIÓN 2 
Te llevarás un 14% de comisión 
sobre el PVP (excluido IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

  Te llevarás un 20% de comisión 
sobre el PVP (excluido el IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá y que te bonificará 
FENAMIX 

  Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá (NO bonificable por 
FENAMIX) 

Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares 
sin coste adicional. 

  Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares: 
15€ semanales 

 

CATÁLAGOS DE REVISTAS Y PRENSA (Debe elegir entre una de estas 
opciones) 

 
 

Catálogo A:   
Nº Publicaciones: 6 

REVISTAS 
Producto Periodicidad Temática 
PRONTO Semanal Actualidad 
HOLA Semanal Actualidad 
LECTURAS Semanal Actualidad 
MAS Y MAS Semanal Actualidad 
TELVA Mensual Moda y Tendencias 
WOMAN Mensual Moda y Tendencias 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

Catálogo B: 

 Nº Publicaciones: entre 20 y 25 
PRENSA REVISTAS 

Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria HOLA Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria MIA Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria TELVA Mensual Moda y Tendencias 
PRENSA REGIONAL Diaria WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN POCKET Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Ocio 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 
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PRENSA Y REVISTAS 

 MODALIDAD DE CONTRATO ELEGIDA: (Debe elegir entre una de estas opciones) 

OPCIÓN 1   OPCIÓN 2 
Te llevarás un 14% de comisión 
sobre el PVP (excluido IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

  Te llevarás un 20% de comisión 
sobre el PVP (excluido el IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá y que te bonificará 
FENAMIX 

  Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá (NO bonificable por 
FENAMIX) 

Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares 
sin coste adicional. 

  Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares: 
15€ semanales 

 

CATÁLAGOS DE REVISTAS Y PRENSA (Debe elegir entre una de estas 
opciones) 

 
 

Catálogo A:   
Nº Publicaciones: 6 

REVISTAS 
Producto Periodicidad Temática 
PRONTO Semanal Actualidad 
HOLA Semanal Actualidad 
LECTURAS Semanal Actualidad 
MAS Y MAS Semanal Actualidad 
TELVA Mensual Moda y Tendencias 
WOMAN Mensual Moda y Tendencias 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

Catálogo B: 

 Nº Publicaciones: entre 20 y 25 
PRENSA REVISTAS 

Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria HOLA Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria MIA Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria TELVA Mensual Moda y Tendencias 
PRENSA REGIONAL Diaria WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN POCKET Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Ocio 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 

PRENSA Y REVISTAS 

 MODALIDAD DE CONTRATO ELEGIDA: (Debe elegir entre una de estas opciones) 

OPCIÓN 1   OPCIÓN 2 
Te llevarás un 14% de comisión 
sobre el PVP (excluido IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

  Te llevarás un 20% de comisión 
sobre el PVP (excluido el IVA) en 
todas las publicaciones (se 
devuelven las no vendidas sin 
coste) 

Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá y que te bonificará 
FENAMIX 

  Se cobrarán 0,96€ semanales por 
el depósito del Terminal facilitado 
por Boyacá (NO bonificable por 
FENAMIX) 

Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares 
sin coste adicional. 

  Servicio de reparto/recogida, 
distribución de publicaciones y 
trabajos auxiliares: 
15€ semanales 

 

CATÁLAGOS DE REVISTAS Y PRENSA (Debe elegir entre una de estas 
opciones) 

 
 

Catálogo A:   
Nº Publicaciones: 6 

REVISTAS 
Producto Periodicidad Temática 
PRONTO Semanal Actualidad 
HOLA Semanal Actualidad 
LECTURAS Semanal Actualidad 
MAS Y MAS Semanal Actualidad 
TELVA Mensual Moda y Tendencias 
WOMAN Mensual Moda y Tendencias 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

Catálogo B: 

 Nº Publicaciones: entre 20 y 25 
PRENSA REVISTAS 

Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria HOLA Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria MIA Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria TELVA Mensual Moda y Tendencias 
PRENSA REGIONAL Diaria WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN POCKET Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Ocio 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 
  CÁBALA Semanal Autodefinidos 
  ORION Semanal Autodefinidos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Autodefinidos 

*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

Catálogo C:  
Nº Publicaciones entre 30 y 35 

PRENSA REVISTAS 
Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria HOLA Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria DIEZ MINUTOS Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria LECTURAS POCKET Semanal Actualidad 
PRENSA REGIONAL Diaria SEMANA POCKET Semanal Actualidad 
  MIA Semanal Actualidad 
  SUPERTELE Semanal Ocio 
  TELENOVELA Semanal Ocio 
  TP Semanal Ocio 
  TELVA Mensual Moda y Tendencias 
  ELLE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  VOGUE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  HOLA FASHION Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN MINI Mensual Moda y Tendencias 
  INSTYLE Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Moda y Tendencias 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 
  CÁBALA Semanal Pasatiempos 
  ORION Semanal Pasatiempos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Pasatiempos 
  QUIZ Semanal Pasatiempos 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

 

 Los Productos Digitales (recargas de telefonía, tarjetas Amazon, Play…) son anexos al Servicio 
de Prensa y Revistas, no pudiéndose contratar de manera independiente. 
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  CÁBALA Semanal Autodefinidos 
  ORION Semanal Autodefinidos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Autodefinidos 

*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

Catálogo C:  
Nº Publicaciones entre 30 y 35 

PRENSA REVISTAS 
Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria HOLA Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria DIEZ MINUTOS Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria LECTURAS POCKET Semanal Actualidad 
PRENSA REGIONAL Diaria SEMANA POCKET Semanal Actualidad 
  MIA Semanal Actualidad 
  SUPERTELE Semanal Ocio 
  TELENOVELA Semanal Ocio 
  TP Semanal Ocio 
  TELVA Mensual Moda y Tendencias 
  ELLE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  VOGUE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  HOLA FASHION Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN MINI Mensual Moda y Tendencias 
  INSTYLE Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Moda y Tendencias 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 
  CÁBALA Semanal Pasatiempos 
  ORION Semanal Pasatiempos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Pasatiempos 
  QUIZ Semanal Pasatiempos 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

 

 Los Productos Digitales (recargas de telefonía, tarjetas Amazon, Play…) son anexos al Servicio 
de Prensa y Revistas, no pudiéndose contratar de manera independiente. 

  CÁBALA Semanal Autodefinidos 
  ORION Semanal Autodefinidos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Autodefinidos 

*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

Catálogo C:  
Nº Publicaciones entre 30 y 35 

PRENSA REVISTAS 
Producto Periodicidad Producto Periodicidad Temática 
EL PAÍS Diaria HOLA Semanal Actualidad 
EL MUNDO Diaria PRONTO Semanal Actualidad 
ABC Diaria LECTURAS Semanal Actualidad 
LA RAZÓN Diaria SEMANA Semanal Actualidad 
MARCA Diaria MAS Y MAS Semanal Actualidad 
AS Diaria DIEZ MINUTOS Semanal Actualidad 
EXPANSION Diaria LECTURAS POCKET Semanal Actualidad 
PRENSA REGIONAL Diaria SEMANA POCKET Semanal Actualidad 
  MIA Semanal Actualidad 
  SUPERTELE Semanal Ocio 
  TELENOVELA Semanal Ocio 
  TP Semanal Ocio 
  TELVA Mensual Moda y Tendencias 
  ELLE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  VOGUE ESPAÑA Mensual Moda y Tendencias 
  HOLA FASHION Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN Mensual Moda y Tendencias 
  WOMAN MINI Mensual Moda y Tendencias 
  INSTYLE Mensual Moda y Tendencias 
  CLARA Mensual Moda y Tendencias 
  VIAJAR Mensual Moda y Tendencias 
  EL MUEBLE Mensual Hogar 
  CÁBALA Semanal Pasatiempos 
  ORION Semanal Pasatiempos 
  AUTODEFINIDOS Semanal Pasatiempos 
  QUIZ Semanal Pasatiempos 

 
*Este catálogo puede sufrir alguna variación o mejora a lo largo del tiempo 

 

 

 Los Productos Digitales (recargas de telefonía, tarjetas Amazon, Play…) son anexos al Servicio 
de Prensa y Revistas, no pudiéndose contratar de manera independiente. 
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¿Qué mueve  

tu negocio?

Tu dedicación y nuestro apoyo, ahora y siempre

Si eres autónomo, profesional colegiado, emprendedor, tienes un comercio 
o una microempresa, en CaixaBank cuentas con todo el apoyo de nuestros 
gestores especializados, quienes trabajarán para ofrecerte las soluciones que 
mejor se adapten a tu negocio.

www.CaixaBank.es/Negocios
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CURSOS DE MARKETING

Son talleres impartidos por expertos en mar-
keting, enfocados a proporcionar información 
útil para la gestión de tu punto mixto.

OBJETIVOS

- Hacer crecer el negocio y aumentar ven-
tas a través de técnicas de venta y marketing, 
hechas fáciles.

- Aprender técnicas de venta y marketing de for-
ma práctica y enfocada al negocio Fenamix.

- Actualizarse y tener información de casos de 
éxito

- Tener un espacio de dudas y consulta se-
manal con expertos del sector.

- Posibilidad de mentoría personalizada

LOS TALLERES SE IMPARTEN TODOS LOS 
MIÉRCOLES DE CADA MES DE 16,00H A 17,00H

TALLERES IMPARTIDOS DURANTE EL MES DE 
ABRIL Y MAYO

• Whatsapp: cómo crear un sistema de ventas 
recurrente

• Merchandising en el punto de venta: Or-
ganizar la tienda para vender más. Sistema de 
precios persuasivos.

• Google maps: Haz fácil que te encuentren en 
las búsquedas de Google.

• Cómo vender en el punto de venta: Técni-
cas de venta persuasiva. Venta cruzada y Ven-
ta upselling y paquetización de forma práctica.

COSTE

Precio del pack mensual, 4 cursos, 35 €

COLABORACIÓN  
ENTRE MCM Y FENAMIX
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HAZTE SOCIO
DE FENAMIX

La Federación Nacional de Puntos de Venta 
Mixtos (FENAMIX) nació en el año 1.993 con 
el objetivo de defender y promocionar los 
derechos e intereses del colectivo de puntos 
mixtos que conforman la Red de Ventas de 
la Sociedad Estatal de Loterías y Apuestas 
del Estado (SELAE).
En la actualidad, ya son más de 4.500 puntos 
asociados a la Federación a través de las 
distintas Asociaciones Provinciales integra-
das y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecu-
ción de los objetivos y reivindicaciones más 
primordiales del colectivo al que representa, 
llegando a convertirse en el único interlocu-
tor oficial de la Red Mixta ante  SELAE, y 
otras instituciones y organismos públicos y 
privados.

FENAMIX, desde su constitución, ha aporta-
do ante  SELAE innumerables propuestas y 
sugerencias en orden a la renovación y 
adaptación continua de los puntos mixtos a 
las necesidades de los apostantes. 

Entre los abundantes logros, es necesario 
recalcar la incesante lucha de esta Federa-
ción para que la comercialización, por parte 
de los puntos mixtos, de la Lotería Nacional 
se hiciera realidad; y lograr, años más tarde, 
la implantación del  nuevo  resguardo azul  
por  terminal,  cuyo  formato resulta  mucho 
más atractivo que el anterior ticket, propi-
ciando ello un incremento notable y genera-
lizado de las ventas de este sorteo.
TODO SON VENTAJAS.

Además, FENAMIX cuenta con un amplio 
abanico de servicios y prestaciones dirigidas 
a sus asociados. En este sentido, los afiliados 
a FENAMIX tienen a su disposición una Ase-
soría Jurídica, Laboral y Fiscal para tratar 
todos los temas inherentes al punto  de  
venta y la relación de éste con la Sociedad 
Estatal. Los  socios se beneficiarán, también, 
de condiciones comerciales y económicas 
ventajosas gracias a los   convenios   de cola-
boración que FENAMIX tiene concertados 
con diferentes entidades, tales como La 
Caixa, Amazon, CSQ, ASG, UPS, Axa, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha 
de nuestras reivindicaciones sin la
UNIÓN de todo el COLECTIVO...

JUNTOS

MÁS FUERTES
SOMOS
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JUEGA CON RESPONSABILIDAD

Decirnos
“sí, quiero”
en el lugar
que soñamos

SORTEOS DE

TU SUEÑO Y EL DE LOS TUYOS

Y

SÁBADOS
JUEVES
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