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Tu salud es unica. Con mas de 95 millones
de clientes en todo el mundo, cada historia
personal de salud nos ayuda a comprender
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iDa un impulso a
tu negocio con UPS!

Unete a la red de ubicaciones UPS Access Point™
Yy empieza a:

* Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales

« Aumentar la lealtad de los clientes existentes
« Generar mayores ingresos sin inversion adicional ®

« Diferenciarte de la competencia

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS vy el logotipo grafico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.



Fnx

EDITORIAL

El pasado 8 de marzo, se reuniod la Junta
Directiva de FENAMIX, para preparar la
proxima Asamblea General Ordinaria. Uno
de los puntos tratados fue el analisis y va-
loracion del V Congreso Nacional de Fena-
miX, celebrado los dias 18 y 19 de febrero
en Sevilla.

Podemos concluir que fue todo un éxito,
para nuestros compafieros asistentes, los
talleres formativos que se impartieron du-
rante los dos dias de Congreso y, es mas,
el sentir general es que supieron a poco y
solicitaron a FENAMIX, que emprendiera
iniciativas formativas como éstas.

De los talleres que se impartieron durante
el Congreso, en breve, tendréis en el area
privada del socio de Fenamix, los videos
con sus contenidos integros, para que
puedas visualizarlos cuantas veces quie-
ras, asi como recordar las cuestiones que
mas te interesaron para tu actividad diaria
de venta de las loterias, juegos y apuestas
de SELAE.

Ademas de lo anterior, en FENAMIX, he-
mos decidido que tenemos que seguir
avanzando en la linea de la formacién
de nuestros puntos, para adaptarnos a
los nuevos mercados que los tiempos que

vivimos, nos imponen. Asi, a partir de abril,
todos los miércoles de 16:00 a 17:00, po-
dras participar en los talleres online que
impartira D. Juan José Amengual (experto
en marketing y venta, al que ya conocisteis
por su ponencia en el V Congreso). Quere-
mos que hagas crecer tu negocio y aumen-
tes tus ventas, ensefiandote técnicas de
venta y marketing, de forma facil, utilizan-
do herramientas como el Whatsapp, Mer-
chandising en el punto de venta, Google
maps, etc... es decir, todos esos recursos
que usan las grades empresas para atraer
a mas clientes y sacar el maximo rendi-
miento a sus negocios.

Desde FENAMIX esperamos que estos Talle-
res se impongan y consoliden entre nues-
tros socios, porque seran una herramienta
importante para afrontar nuestro futuro.

Por ultimo, destacar que seguimos traba-
jando, para intentar conseguir esas mejo-
ras que nuestra actividad de la venta de los
juegos y apuestas del Estado, necesitan.

Pep Vallori

Presidente
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iVende_ Loteria y Juegos Activos en Internet!

Ahora tu web Tiendaloto Plus incluye una nueva seccién exclusiva, actualizada cada dia,
para que tus clientes pueden jugar nimeros de loteria disponible en el terminal, ademas
de recibir jugadas de juegos activos de tus clientes las 24 horas del dia y estén donde estén.

iY este 2022, beneficiate de ser socio de FENAMIX y disfruta de la SU LO
confeccion gratuita de tu web y de un mantenimiento rebajado!

A S G Quanm 349€

:.-:-.:.—: ALANO (IVANO INCL)
LOTERIAS PRECIO EXCLUSIVO para

https://ASG.tienda ) pedidos@asges (¥ 915716790 SOCIOS DE FENAMIX
9.



BOYACA

BOYACA particip6 en la exposicién de conve-
nios de FENAMIX con un amplio stand donde
mostré los productos que ofrece a nuestros
asociados, quedaron encantados de la rela-
cion profesional que mantuvieron con los asis-
tentes. Os hacemos un breve resumen de los
productos que ofertan.

Tu establecimiento actuaria como PUNTO
BOYACA. Con la funcién de entregar/custodiar
paquetes de la compafiia y de los clientes.
Puedes hacerlo cumpliendo unos sencillos re-
quisitos:

- Ser socio de Fenamix

- Tener un dispositivo movil (Android o 10S)
o un ordenador con conexion a Internet.

Al adherirte también dispondras para la venta,
Prensa, Revistas y Productos Digitales.

Si todavia no tienes

el Punto BOYACA
*SOLICITALO!

FENAMIX

te puede facilitar
que formes parte
de esta red y que
tu negocio crezca
facilmente.



UPS Access Point® y Fenamix de la
mano en su V Congreso en Sevilla

El pasado mes de febrero Fenamix nos brindé
la oportunidad de poner cara a muchos de los
socios que ya forman parte de nuestra red de
ubicaciones UPS Access Point, hablamos todos
los dias y es importante compartir momentos
para fortalecer relaciones con actuales y nue-
vOs socios de Fenamix.

Los socios actuales que ya son UPS Access
Point tuvieron la oportunidad de acercarse a
nuestro stand para compartir opiniones, ha-
cer consultas, ofrecer sugerencias y afortuna-
damente recibimos muy buenos comentarios
acerca del servicio.

Mas de 50 socios potenciales, se acercaron por
nuestro stand interesados en formar parte de
la red de UPS Access Point, y con mucha satis-
faccion podemos decir que, desde que se rea-
liz6 el evento hasta ahora, ya se han unido a la
red 30 nuevas tiendas de Fenamix, jy creciendo!

Fue la ocasion perfecta para mostrar a los dis-
tintos socios las recientes mejoras de nuestra
aplicacion movil, y las novedades que UPS Ac-
cess Point trae para este 2023.

11-

Principalmente el programa Cédigo Promo-
cional/Shipping Service, que tuvo una gran
aceptacion durante el taller “Beneficios de la
venta cruzada” donde participamos con una
presentacion mas en detalle y del cual se po-
dran beneficiar todas aquellas tiendas que
tengan impresoras, de igual forma, también
presentamos la solucién para autogestionar
la recogida y entrega de paquetes iPickup que
despert6 bastante interés entre los asistentes.
Pudimos compartir tiempo de calidad con
otros sponsors como AXA seguros, Gadmin,
Boyaca, Loterias ASG y mas, enriqueciéndo-
nos mutuamente con nuestras distintas expe-
riencias en el negocio.

“El evento ha sido un éxito y participar ha
sido importante para nosotros pues dfianza
el compromiso de seguir creciendo con la red
de Fenamix” asegur6 Arturo Navarro Gutié-
rrez, Retail Account Manager de los UPS Ac-
cess Point Espafia quien estuvo presente du-
rante todo el congreso.

Este afo el objetivo por parte de UPS es alcan-
zar los 700 socios de Fenamix en la red de UPS
Access Point dado el potencial que aun existe.

“Yamos a seguir creciendo con Fenamix, ha-
blamos de unos 7,000 socios entre todas las
provincias de Espaiia incluyendo Baleares y
Canarias, en esta ultima también tenemos
bastante interés de asentarnos ofreciendo
una amplia cobertura. Ser UPS Access Point
es un servicio garantizado que ofrece trdfico
a las tiendas, aqui simplemente se trata de
dar el paso y probar, son todo beneficios”. Re-
calcd nuestro compafiero Arturo.

Gracias a Fenamix por contar con nosotros
en su evento de referencia, i{nos vemos en
el siguiente!




Estimados amigos y socios de Fenamix,

Nos dirigimos a vosotros, ya que tan amable-
mente nos permitis este espacio, para expre-
sar nuestro mas sincero agradecimiento por
habernos invitado y permitirnos asistir al V
Congreso de Fenamix. Fue una experiencia
muy enriquecedora para nosotrosy que supe-
roé nuestras expectativas.

Gadmin®, como empresa que ha estado en el
sector tecnoldgico y desarrollo web especiali-
zado en el comercio electronico para puntos
de venta de loterias y apuestas del Estado,
por mas de 20 afios, sabemos lo dificil que es
mantenerse al dia en un mercado en constan-
te evolucion. Admiramos la pasion y la ilusion
que vuestra asociacion tiene por continuar de-
fendiendo los intereses colectivos de sus aso-
ciadosy, por supuesto, seguir innovando, para
mantener a sus asociados al dia en el sector,
gue como tantos otros, demandan una inno-
vacion constante. Nosotros también creemos
en la necesidad de estar siempre a la vanguar-
dia de las ultimas necesidades tecnolégicas de
vuestro sector y por ello seguimos intentando
dar lo mejor de nosotros.

Fue inspirador para nosotros conocer a tantos
asociados y compafierosy tener la oportunidad
de compartir nuestras ideas y perspectivas.

Este Congreso ha sido una gran oportuni-
dad para nosotros para aprender de primera
mano de todos vosotros, de vuestras necesi-
dades y mejorar nuestro propio enfoque em-
presarial. Nos inspira para seguir trabajando
duro para mantenernos relevantes en nuestra
sector y para seguir mejorando nuestros ser-
vicios y productos.

También queremos expresar nuestro agrade-
cimiento por el excepcional trato que recibi-
mos por parte de la organizacion del Congre-
so. Desde el momento en que llegamos hasta
nuestra partida, todo fue perfecto. La atencién
al detalle y la amabilidad de todos vosotros
fue excepcional.

Os deseamos lo mejor en el futuro y espera-
mos tener la oportunidad de asistir a muchos
mas Congresos.

El equipo de Gadmin®

;an:.i‘.-‘S'r.lPU ESTAS
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LAS VENTAJAS
DE SER SOCIO DE FENAMIX

COMO SOCIO DE FENAMIX, DEBES SABER QUE TIENES A TU DISPOSICION:

-ASESORIA JURIDICA GRATUITA en todos los asuntos que afectan a tu nego-
cio de Loterias y Apuestas del Estado, tales como cambios de titularidad, de
emplazamientos, tributacion, jubilacién, laboral, seguridad social y cualquier
asunto legal que se plantee sobre tu actividad de punto de venta Mixto de la
Red de venta de SELAE, todo ello prestado por profesionales abogados espe-
cialistas en esta materia.

-MANTENIMIENTO ANUAL DE LA IMPRESORA DE RESGUARDO AZUL DE LA
LOTERIA NACIONAL POR SOLO 75€ (mas IVA)

-DISTRIBUYE PAQUETERIA DE AMAZON Y UPS, obteniendo unos ingresos
extras para tu negocio, ademas de atraer a nuevos clientes.

-DISFRUTA DE LAS CONDICIONES ESPECIALES QUE LA CAIXA ha establecido
para los socios de FENAMIX en cualquier producto financiero que solicites.

-COMERCIALIZA TELEFONIA Y OTROS PRODUCTOS EN TU PUNTO DE VEN-
TA, sin inversiones y con las mejores comisiones por ser socio de FENAMIX.

-RECIBE INFORMACION PUNTUAL E INMEDIATA DE TODAS LAS NOTICIAS
Y RECOMENDACIONES que afecten a tu actividad de punto de venta Mixto de
SELAE.

-UTILIZA FENAMIX PARA HACER LLEGAR A SELAE TUS RECOMENDACIONES
Y SUGERENCIAS SOBRE EL DESARROLLO DE TU ACTIVIDAD.

SI AUN NO ERES SOCIO, ASOCIATE LLAMANDO al 954 99 05 54 y em-
pieza a disfrutar de todas las ventajas de ser socio de FENAMIX.

iHAZTE SOCIO!

13



CONGRESO
NACIONAL

Puntos de Venta Mixtos

Fenafed

-Jubilacion activa del
titular.

SALA1
TALLER 16:00-18:

Moderador: José Luis

00

- Transmision y cambio
emplazamiento del

unto de venta. Obligaciones
ributarias sobre la transmision.

Pon raquin Pino - At

] rorenias 3K CaixaBank amazon (@ [3Boyaca

TRANSMISIONES, CAMBIOS DE EMPLAZA-
MIENTOS DEL PUNTO DE VENTA. OBLIGA-
CIONES TRIBUTARIAS. JUBILACION ACTIVA.

Con una gran afluencia de socios de Fenamix, en la
tarde del sabado, se celebré este taller informativo
y formativo, impartido por profesionales especialis-
tas en estas cuestiones.

El mismo fue moderado por D. Jose Luis Dominguez,
Director de la Asesoria Juridica de Fenamix, hacien-
do, con sus intervenciones e interpelaciones a los
ponentes, que el mismo se desarrollara en un tono
ameno y distendido, donde la comprensién de los te-
mas juridicos tratados, llegase a todos los asistentes.

El ponente Joaquin Pino, abogado del Despacho
DAP ASESORES, trasladé al publico, la normativa y
su experiencia profesional, en cuanto a los requisi-
tos y documentacion que se debe aportar a SELAE,
en los casos de transmisién de la titularidad del
punto de venta, bien a algun familiar o a terceros,
asi como las repercusiones tributarias que genera
dicha transmision. Aconsejo que antes de proceder
a la venta del punto mixto, se consideraran los im-
puestos a pagar por el vendedor, porque la Admi-
nistracion Tributaria, cuando tenga que hacer la de-
claracion de Rente del afio, le reclamara el impuesto
de la Ganancia patrimonial; es decir, la diferencia
entre el precio de adquisicion y el de transmision,
a la que le aplicaran entre el 19% y el 23%, depen-
diendo de los tramos tributarios donde se encuen-
tre dicha ganancia. Este impuesto, si el vendedor no

B h[EEy T -
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tiene la precaucion de incrementarlo en el precio de
venta, le puede suponer una importante merma so-
bre la cantidad que pretendia obtener por la venta
del negocio.

También aconsejo que, en el caso de traslados, ofi-
ciosamente, se comunicara dicho hecho al Delega-
do Territorial de SELAE, para obtener su opinién so-
bre si la zona que pretende abandonar, se queda
desabastecida de puntos de venta y si la zona a la
que pretende irse, se satura de puntos de venta de
SELAE. Esta circunstancia es fundamental para obte-
ner el informe favorable de SELAE al traslado.

En cuanto a la Jubilacion Activa, intervino D. Roberto
Tinoco, jefe de pensiones de la Seguridad Social en
Sevilla. Sus explicaciones se centraron en la jubila-
cion activa, que permite al titular seguir trabajando
en su punto mixto y cobrar la pensién, siya le ha lle-
gado la edad de jubilacién. Destaco el afio que tiene
que esperar el futuro jubilado, desde que cumple
esa edad, para poder acceder a esta modalidad de
jubilacién activa. Ademas, explicd los diversos su-
puestos aplicables a todos los interesados en esta
modalidad de jubilacion.

El taller finalizé con un turno de preguntas por parte
de los asistentes, donde cada cual, expuso sus ca-
sos particulares y recibio la respuesta adecuada por
parte de los ponentes.

El taller puede visualizarse integramente en
www.congresofenamix.org



CONGRESO
NACIONAL

Puntos de Venta Mixtos

Fenafrnd

SALON CONVENCIONES
TALLER 16:00-18:00

Moderador; Maxi Alvarez

- Comercializacion de
Penas

- Combinaciones
condicionadas y reducidas
mediante programas
informaticos.

Ponente: Moisés Lozano - Quiniwin Ponente: Francis

[§lioremias K Coabork B amazon @ [IBoyaca gadriin

TALLER 2 COMBINACIONES REDUCIDAS
Y CONDICIONADAS MEDIANTE PROGRA-
MAS INFORMATICOS Y COMERCIALIZA-
CION DE PENAS.

En el Salén Congreso, por la gran afluencia de asis-
tentes, a las 16:00H del sabado 18 de febrero, dio
comienzo el Taller programado de reducidas y con-
dicionadas, asi como de gestidén de pefias.

Dicho taller estuvo moderado por Maxi Alvarez, pre-
sidente de la Asociacidén de Asturias y miembro de
la Junta Directiva de FENAMIX.

Actud como ponente del taller de combinaciones re-
ducidas y condicionadas, Moisés Lozano, de la em-
presa especializada en programas informaticos de
estas caracteristicas QuiniWin. En su exposicion hizo
un recorrido explicando lo que eray como se hacian
esas combinaciones reducidas sobre los distintos
juegos de SELAE, aplicando técnicas matematicas,
ya comprendidas en los programas informaticos
que se comercializan al respecto, y los resultados
de aplicar estas técnicas sobre las apuestas. En de-
finitiva, animd a los puntos de venta a utilizar es-
tas herramientas informaticas, porque los clientes
podian conseguir mas premios, lo que conllevaba

Juega 1: adiving e IATere que e
sartea entre lodos o8 acertantes)

01,02,03,04,05,06 [§
07,08,09,10,11,12
01,02,03,XX,14,15
01,04,05,06,13,14

s

una fidelizacion de los mismos al punto de venta.
Ademas, hizo un concurso entre los asistentes, por
el que regal6 cuatro programas informaticos de los
comercializados por QuiniWin.

En el Taller de Pefias, bajo el titulo “El maravilloso y
peligroso mundo de las Pefias”, intervino Francisco
Perez Segovia, Presidente de la Asociacion de Ma-
laga y Secretario de FENAMIX. Destacamos la gran
importancia del ponente en la gestién de Pefas
en su establecimiento mixto de Malaga “El boque-
ron de oro”. Hizo un repaso a su actuacion diaria
en su punto de venta, comercializando las pefias
gue él mismo organiza para sus clientes y sobre los
distintos juegos de SELAE, con excepcion de la Lo-
teria Nacional, todo ello tanto presencialmente (en
el mostrador), como on line, asi como la modalidad
cerrada o abiertas. Explic6 como elaboraba las par-
ticipaciones, el listado de participantes, la forma de
promocionarlas, asi como el pago de premios, si re-
sultaban agraciadas.

El taller integro puedes visualizarlo en el area de
socios de www.congresofenamix.org.

2COMO HACER LaS P

EELAS PR ALAERTE



CONGRESO
NACIONAL

Puntos de Venta Mixtos

SALA1

TALLER 18:30-20:30

Moderador: Je

Fena

» M* Herrador

iPickup
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- Beneficios de la venta cruzada mediante nuestros

convenios comerciales.

Ponentes

[gltorenias X CaixaBank M amazon @ [3Boyaca gadriiin ASG

Moderado por el Vicepresidente de Fenamix,
Jose Maria Herrador, de 18,30h a 20,30h de la
tarde del sabado, se desarrollé el taller informa-
tivo, sobre los convenios que en la actualidad
tiene firmados FENAMIX, con importantes com-
pafiias y empresas del ambito nacional y de los
que, aproximadamente, tres mil puntos mixtos,
socios de Fenamix, disfrutan de sus ventajas.

Acompafiaron a nuestro Vicepresidente, como
ponentes del taller, Alfonso Ruiz, representante
de la BOYACA y Arturo Navarro, representante
de UPS.

Por parte de UPS se destacé la buena acogida
entre los puntos de Fenamix adheridos al re-
parto de paqueteria, suponiendo un negocio
complementario muy importante, porque atrae
nuevos clientes que, ademas de retirar su pa-
quete, adquieren otros productos del estable-
cimiento. Anuncio que, en los proximos meses,

IPickup
prEmm———

UPS ampliaria su catalogo de servicios remune-
rados, que podran prestar los puntos de venta.

El representante de BOYACA informé a los asis-
tentes de los recientes convenios suscritos con
FENAMIX, tanto para la entrega de paqueteria,
que vendra a completar el servicio que los pun-
tos ya prestan con AMAZON y UPS, asi como del
convenio para la venta de prensa y revista en
los puntos mixtos, socios que quieran adherirse
al mismo.

A continuacioén, se abridé un turno de preguntas
de los asistentes a los ponentes, que resulto
muy esclarecedor y atractivo.

Por ultimo, el moderador, antes de dar por con-
cluido el taller, hizo una breve resefia de todos
los convenios suscritos por FENAMIX, de los que
pueden beneficiarse los socios, teles como La
Caixa, Amazon, CSQ, ASG, GADMIN, IGT, etc.
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SALON CONVENCIONES

TALLER 18:30-20:30

Moderador: Xavi Roig

- Ventas por internet y
casos de éxito.

Ponente: Ponentes

[§]iomsnias 3K Caivabank amazon (@ [3Boyaca

- Redes sociales y
posicionamiento SEO

gadriiin

VENTAS POR INTERNET Y CASOS DE EXITO / REDES SO-
CIALES Y POSICIONAMIENTO SEO.

Moderado por el Directivo de Fenamix, Xavi
Roig, de 18,30h a 20,30h de la tarde del sabado,
se desarrollo el taller informativo, sobre la ven-
ta por internet, las redes sociales y el posiciona-
miento seo, se intentd realizar bajo la premisa
de la dificultad que entrafia resumir en un par
de horas, un area tan grande como supone este
conocimiento.

Acompafiaron a Xavi, como ponentes del ta-
ller, Antonio Carpio de ASGy Jorge C. Sanz de la
agencia espaciosCreativos.

Por parte de ASG se explic6 cdmo funciona ac-
tualmente la venta por internet, la evolucion que
ha tenido y la manera de implementar esto en
nuestros comercios. Mostro la plataforma de jue-
go que ellos desarrollan y su uso. También dio
detalles de cobmo se usa la campanfa de navidad
para fidelizar a clientes.

El representante de espaciosCreativos, explico
la forma en que se puede realizar un seo local a
través del perfil de empresa de Google (antiguo
My Business) y la importancia de tenerlo bien
creado, el uso de NAP, de la geolocalizacion de
las imagenes, de cémo todo importa a la hora
de posicionarnos en el buscador. También ha-
blo de la importancia de las resefias y como
ofrecérselas a nuestros clientes por medio de
un QR.

Xavi Roig hablo sobre las redes sociales, su uso
y su impacto. De como nada tiene que ver con
lo que creemos conocer de ellas. Y como real-
mente debemos usarlas.

A continuacioén, se abridé un turno de preguntas
de los asistentes, que resolvieron las dudas ge-
neradas durante el taller.

CONGRESO
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¢ Qué mueve

tu negocio?

Tu dedicacion y nuestro apoyo, ahora y siempre

Si eres autdbnomo, profesional colegiado, emprendedor, tienes un comercio
0 una microempresa, en CaixaBank cuentas con todo el apoyo de nuestros
gestores especializados, quienes trabajaran para ofrecerte las soluciones que
mejor se adapten a tu negocio.

www.CaixaBank.es/Negocios

€ CaixaBank

Negocios

NRI: 3798-2021/09681




CONGRESO
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SALON CONVENCIONES

DOMINGO 19

- Irregularidades contractuales mas frecuentes

ANTONIO PEREZ - Jefe Departamento de Inspeccién
Subdireccion de Red de Ventas - SELAE

[§)1orenias 3K CaixaBank amazon (0§ [3Boyaci

PONENCIA ANTONIO PEREZ

D. Antonio Pérez, Jefe del Departamento de Ins-
peccion de SELAE, impartié una sesién informa-
tiva a los asistentes al Plenario del V Congreso
Nacional de Fenamix, en la mafiana del 19 de
febrero, sobre los principales cometidos de la
Inspeccién de SELAE en la finalidad de que los
mismos cumplan con sus obligaciones contrac-
tuales.

Entre las funciones destacé los requerimientos
por escrito que efectuaba a los puntos de ven-
ta para que se ajustasen en sus actuaciones al
contrato suscrito, propuestas de medidas co-
rrectoras, visitas de inspeccidén y ejecucién de
resoluciones.

Manifestd que el espiritu de SELAE no era ce-
rrar puntos de venta, salvo expedientes graves
tales como la venta a menores de 18 afios, san-
ciones penales al punto de venta, apropiacio-
nes de premios y el mantener descubiertos en
el pago semanal a SELAE de la recaudacién de
los juegos.

gadriiin

o

Hizo una amplia descripcién de las obligaciones
del titular del punto de venta en el desarrollo
de su actividad, tales como mantener la péliza
de caucion, disponibilidad del local, no cambiar
de ubicacion, ni titularidad, sin previa autoriza-
cién de SELAE, venta de los productos de juego
a los precios indicados por SELAE, limitaciones
a la publicidad del punto de venta, etc.

Termind su intervencidén atendiendo las pre-
guntas que le hicieron el publico asistente.

Pueden visualizar su ponencia en:
www.congresofenamix.org,
en el area de socios.




CONGRESO @
NACIONAL Fena&(]

Puntos de Venta Mixtos

SALON CONVENCIONES
DOMINGO 19

- Tramitaciones de traslados y cesiones.

BEATRIZ LOPEZ - Departamento de Gestién de la
Red Comercial.
Subdireccion de Red de Venta - SELAE

[ crenias 3K CaixaBank amazon (@ [3Boyaca gadrin

PONENCIA BEATRIZ LOPEZ

D? Beatriz Lopez, Jefa del Departamento de Ges-  Por Ultimo, hizo una detallada exposicién de la

tion de la Red Comercial de SELAE, explicé alos documentacién a presentar a SELAE, tanto en

asistentes, durante la segunda hora de ponen- los cambios de emplazamientos de los puntos

cias del plenario de la mafiana del domingo 19 de venta, como en los cambios de titularidad.

de febrero, sus cometidos en la Subdireccion

General de la Red de Ventas. Pueden visualizar su ponencia en:
www.congresofenamix.org,

Explico detalladamente los criterio generales en el area de socios.

utilizados por SELAE para aprobar los expe-

dientes de traslados de los puntos de venta

solicitados, donde se tenian en cuanta criterios

comerciales, donde se analizaba si ese traslado

suponia un incremento para la marca SELAE, 00006000

una mayor comercializacién de los juegos, asi

como una mejora de la imagen comercial, todo

ello atendiendo, también a otros factores tales

como el que la zona originaria desde la que se

traslada, no quede desabastecida de puntos O © 00 0 0 O

SELAE y que a la que pretende trasladarse, no

se sature de puntos SELAE, para lo cual se valo-

ran los indices de poblacion.
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DOMINGO 19

- Técnicas de venta - COmo potenciar las ventas en
el punto de venta.

JUANJO AMENGUAL - Marketing B2B

[§liomerias 3K CaiaBank amazon (@ [3IBoyaca gadrin ASE

PONENCIA
JUANJO AMENGUAL

D. Juan Jose Amengual, especialista en mar- de cursos de marketing, para incrementar las
keting y miembro de la empresa MARKETING ventas, impartidos telematicamente por el Sr.
B2B, imparti6 a los asistentes al V Congreso Amengual, y al que pueden asistir los socios de
Nacional de FENAMIX un taller sobre Técnicas FENAMIX, que previamente lo soliciten.

de venta y cdmo aplicarlas para potenciar las

ventas en los negocios que conforman la red Pueden visualizar su ponencia en:

de venta de SELAE. www.congresofenamix.org,

en el area de socios.
Mediante videos muy instructivos, transmitio y

mostré como se pueden incrementar las ventas
en un 50%, con practicas sencillas, sin necesi-

dad de redes sociales y actuando con las gentes . ‘ ‘ . ‘ . .

del barrio donde el punto mixto esta ubicado.

Puso ejemplos y respondio a las preguntas que O © 0 00 0 0 O
le hacian desde el auditorio.

000000
Dado el gran interés de este taller y a peticion
de los participantes, FENAMIX, a partir del 12 O 0000 00

de abril, todos los miércoles de cada mes, de
16,00h a 17,00h, tiene programado una serie
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La Federacién Nacional de Puntos de Venta
Mixtos (FENAMIX) nacié en el afio 1.993 con
el objetivo de defender y promocionar los
derechos e intereses del colectivo de puntos
mixtos que conforman la Red de Ventas de
la Sociedad Estatal de Loterias y Apuestas
del Estado (SELAE).

En la actualidad, ya son mas de 4.500 puntos
asociados a la Federacion a través de las
distintas Asociaciones Provinciales integra-
das y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecu-
cién de los objetivos y reivindicaciones mas
primordiales del colectivo al que representa,
llegando a convertirse en el Unico interlocu-
tor oficial de la Red Mixta ante SELAE, y
otras instituciones y organismos publicos y
privados.

FENAMIX, desde su constitucién, ha aporta-
do ante SELAE innumerables propuestas y
sugerencias en orden a la renovacion y
adaptacion continua de los puntos mixtos a
las necesidades de los apostantes.
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Entre los abundantes logros, es necesario
recalcar la incesante lucha de esta Federa-
cién para que la comercializacién, por parte
de los puntos mixtos, de la Loteria Nacional
se hiciera realidad; y lograr, afilos mas tarde,
la implantaciéon del nuevo resguardo azul
por terminal, cuyo formato resulta mucho
mas atractivo que el anterior ticket, propi-
ciando ello un incremento notable y genera-
lizado de las ventas de este sorteo.

TODO SON VENTAJAS.

Ademas, FENAMIX cuenta con un amplio
abanico de servicios y prestaciones dirigidas
a sus asociados. En este sentido, los afiliados
a FENAMIX tienen a su disposicién una Ase-
soria Juridica, Laboral y Fiscal para tratar
todos los temas inherentes al punto de
venta y la relacion de éste con la Sociedad
Estatal. Los socios se beneficiaran, también,
de condiciones comerciales y econdmicas
ventajosas gracias a los convenios de cola-
boracién que FENAMIX tiene concertados
con diferentes entidades, tales como La
Caixa, Amazon, CSQ, ASG, UPS, Axa, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha
de nuestras reivindicaciones sin la
UNION de todo el COLECTIVO...




BOLETIN DE INSCRIPCION

RECEPTOR N . ittt e DNL/NLF...co e,
PRIMERA ACTIVIDAD. ..ottt e e e et e e et e et ettt et et et et et et et et et e e e e e e aaeeaanees
G oL Ne. ... COD. POSTAL ...........
POBLACTION ...ttt PROVINCIA ........ccooveeeeiienn
TELEFONO ................ccc..... MOVIL ....oooooiiiiiiin, E-MAIL ..ot
Se afilia a la Asociacion FEDERACION NACIONAL DE RECEPTORES MIXTOS (FENAMIX)

comprometiéndose a cumplir sus Estatutos y a pagar la cuota anual de socios, lo que le da derecho a participar en los
actos y servicios que FENAMIX tengan establecidos

DATOS DOMICILIACION BANCARIA

TITULAR DE LA CUENTA .. e e
BANCO/CAJA ..o DOMICILIO ENTIDAD ...t
COD.POSTAL .......coooviiiiiin POBLACION ......ooiiiiiiiiiiiiiiiieeie e PROVINCIA ...,
IBAN BANCO SUCURSAL D.C. N°. CUENTA
/ / / /

Los datos de caracter personal que Vd. nos facilita seran utilizados por FENAMIX y su Asociacion Provincial en la finalidad de
mantenerle informado de todas las actividades y servicios asociativos, asi como para informarle de los convenios comerciales de
los que puede beneficiarse. Dichos datos estan incorporados a un fichero custodiado por FENAMIX en Camino de las Erillas,
S/N Edificio INVARSA, Modulo 314, 41920 de San Juan de Aznalfarache (SEVILLA) con arreglo a las medidas de seguridad
requeridas por el Reglamento General de Proteccion de Datos de caracter Personal. Usted tiene derecho a acceder a la
informacion que le concierne y a rectificar, cancelar y oponerse al tratamiento de dicha informacion, dirigiéndose a
secretaria@fenamix.org y/o llamando al teléfono 954 99 05 54.

ACEPTO
(FIRMA)
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