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EDITORIAL

Como cada afio, cuando dentro de la primera quincena del mes de julio se da el pistoletazo
de salida a la venta de la Loteria de Navidad por terminal, los puntos de venta mixtos
estamos pendientes esta noche para poder validar las terminaciones o los nimeros que
estamos vendiendo durante todo el afio (si estan disponibles) para poder atender a
nuestros clientes.

Esta madrugada del inicio de la venta es posiblemente el dia de mas recaudacion de Loteria
de Navidad (venta por terminal) por parte de Selae, y toda esta venta estara disponible en
su tesoreria el jueves siguiente con la liquidacion semanal, por el contrario, un elevado
porcentaje de los resguardos validados seguiran disponibles en los puntos de venta mixtos
a la espera de ser vendidos paulatinamente a nuestros clientes.

Este es uno de los escenarios donde se detecta la diferencia de trato existente entre la Red
Mixta y la Red Integral, donde unos (los puntos de venta mixtos) debemos liquidar antes de
vender y otros (puntos de ventas integrales) liquidan después de vender.

Perteneciendo las dos redes a la misma empresa de titularidad estatal, vendiendo el mismo
producto (no el mismo formato) no se entienden estas diferencias y que los puntos de venta
mixtos no puedan disponer de las mismas condiciones de venta que la red integral. Se ha
reivindicado durante afos ante los diferentes presidentes/a de Selae sin obtener una
solucion, pero no desfalleceremos, seguiremos intentandolo.

La secretaria de Fenamix seguira trabajando en el horario que se comunicé en su momento,
al igual que la Junta Directiva, quedando a vuestra disposicion para cualquier tema.
Disfrutad de las merecidas vacaciones los que las tengais y muy buenas ventas para los que
sigais trabajando estos meses estivales.

PEP VALLORI
PRECIDENTE
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La Asociacion de puntos de venta mixtos de la provincia de Malaga celebré su Asamblea
General de socios el pasado dia 3 de julio de 2021, en los salones de la Casa de Hermandad
de la Crucifixion, en Malaga.

A la Asamblea, conducida por el presidente de la asociacion, Fran Segovia, asistieron como
invitados especiales Pep Vallori, Presidente de FENAMIX, José Alfonso Valverde, Presidente
de la Asociacion de Granada y directivo de la Federacion, José M@ Herrador, Presidente de la
Asociacion de Madrid y Vicepresidente de la Federacion, y Francisco Campos, miembro de la
asesoria juridica de la Federacion.

El Presidente de la Asociacion inauguré su ponencia dando las gracias a todos los
companieros presentes por el compromiso que demuestran, afio tras afo, con la asociacion y
con el colectivo, para, sequidamente, relatar de manera resumida las gestiones llevadas a
cabo por la Junta Directiva desde la ultima sesion asamblearia de agosto de 2020. Fran
Segovia hizo especial hincapié en el impulso asociativo dado en el ultimo afo, con el
consecuente aumento de asociados. También informd de algunos acuerdos comerciales
suscritos con varias empresas a nivel provincial.

A continuacion, se dio el turno al Presidente de FENAMIX, Pep Vallori, quien informd de los
temas mas candentes del colectivo de Loterias y Apuestas del Estado, asi como de la linea de
trabajo de la recién elegida Junta Directiva de la Federacion.




En este sentido, el Sr. Vallori informo, entre otras cuestiones, que FENAMIX seguira luchando
para conseguir el deseado incremento de las comisiones de nuestros puntos de venta,
recalcando que FENAMIX ha sido la Unica organizacion representativa de la red de venta de
SELAE que ha presentado una propuesta formal de subida ante dicha Sociedad Estatal.

También habld sobre los nimeros abonados en la Loteria Nacional, como reivindicacion
primordial para FENAMIX, y del resguardo azul, que ha propiciado un incremento notable en
las ventas de Loteria por terminal.

Por otro lado, la secretaria de la Asociacion traslado a la mesa presidencial varias cuestiones
gue habian formulados los asociados y que habian remitido con caracter previo a la sesion, lo
que derivé en un debate muy interesante en la que todos los presentes tuvieron oportunidad
de intervenir e intercambiar impresiones.

El Tesorero de la Asociacion, por su parte, traslado a los presentes el estado de ingresos y
gastos de la Asociacion, para concluir que la Asociacion goza de unas cuentas economicas
debidamente saneadas.

La reunion finalizd con un turno de ruegos y preguntas, en el que los socios pudieron
intercambiar pareceres y dudas con respecto a lo acontecido en la sesion.

Al término de la Asamblea, todos los asociados y sus acompafiantes pudieron disfrutar de
unos aperitivos.
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ASESORES

G¢TIENES PENSADO VERDER TU PUNTO DE VENTA? FENAMIX TE AYUDA

Estimado socio/a:

FENAMIX colabora con DAP ASESORES , una empresa conformada por
abogados y economistas especializados en la gestién e intermediacién de
compraventa de Puntos de Venta Mixtos de Loterias y Apuestas del
Estado y Expendedurias de Tabaco (Estancos). Mas de 30 anos de
experiencia avalan a estos profesionales, que en la actualidad también
forman parte de la asesoria juridica de nuestro colectivo.

Si estas interesado en vender o traspasar tu negocio, asesoOrate
debidamente y contrata los servicios profesionales de DAP ASESORES ,
que van desde el asesoramiento de la operacion y redaccion del contrato
de compraventa o la valoracion del negocio, hasta la gestion de la
tramitacion del expediente de cesion (y, en su caso, traslado) en SELAE.

Ademas, los socios de FENAMIX podran beneficiarse de unas condiciones
econOmicas ventajosas en la contratacion de estos servicios.

Para mas informacion, puedes escribirnos a secretaria@fenamix.org o
llamar al tlf. 954 99 05 54.

Atentamente,

SECRETARIA FENAMIX



¢En qué ano empezaste a sellar tus primeras apuestas? ;Desde qué afio llevas al
frente de tu negocio como titular del Receptor?

Llevo mas de 40 afos sellando La Quiniela en el estanco que regentaba mi madre en Arjona
(Jaén). A ella se lo concedieron en septiembre de 1977, y soy la titular desde Julio del 2004.

¢Por qué decidiste dedicar tu vida profesional a la venta de los Juegos Publicos? ;Fue
tu vocacion desde un primer momento? ;Hay tradicion lotera en tu familia?

En principio fue por obligacion, pero con el tiempo se fue transformando en vocacion.El
mostrador engancha.

¢Qué significado tiene para ti la Red Complementaria (Mixta) de SELAE?

Es la Cenicienta de SELAE. La que mas trabaja, y la que menos reconocimiento recibe.

¢Como has visto la evolucion que haya podido tener la Red Mixta? ;Crees que se ha
evolucionado a mejor?

Empezamos con El Patronato de Apuestas Mutuas Deportivo-Benéficas, vivimos la
transformacion a Loterias y Apuestas del Estado y de como el triptico de La Quiniela, con el
avance de la tecnologia y la informatica, dio paso a los Juegos Activos hasta llegar a la venta
de la Loteria Nacional por terminal...Indudablemente ha evolucionado a mejor, pero nos falta
aun mas.

¢Crees que, por regla general, los gestores de SELAE estan lo suficientemente
preparados para ejercer la actividad? ;Qué atributos ha de tener un gestor de un
despacho Mixto? ;Piensas que es un trabajo duro?

Al principio en cualquier negocio estas verde, te toca aprender. Pero con los afios, las ganas
gue le pones y la experiencia que adquieres, cada vez estamos mas preparados.Lo que no se
sabe, se aprende. No te puedes quedar atras. Tienes que tener iniciativa, ser positivo, buen
trato y mucha mano izquierda con el publico. Para mi no es un trabajo duro porque me gusta
el mostrador, el dia a dia con los clientes.

¢ Como viviste el inicio de la comercializacion de la Loteria Nacional por terminal?
¢ Crees que su evolucion ha sido positiva?

Literalmente fue una fiesta. La culminacion de muchos afios sofiando por conseguirla, aunque
al principio costaba, y mucho, su venta. Se vivia el rechazo dia a dia por parte del cliente al
resguardo de la Loteria Nacional, sobre todo en Navidad. Pero con paciencia y esfuerzo hemos
conseguido que el cliente lo acepte, aunque se pierde ventas por el rechazo.

|



¢Crees que el paso a mejorar el formato del resguardo ha sido importante para todos?
¢ Como ves el nuevo boleto azul?

El boleto azul ha sido una auténtica revolucion para la Red Mixta. Personalmente, he
aumentado mucho la venta de Loteria. Desde que lo tengo, no he perdido ni una sola venta.
Cuando empece a trabajar con €l todos los clientes me decian “esto esta mejor, ahora si es un
déecimo de Loteria”. A los compafieros que aun no lo tienen les animo a adquirir la impresora
azul. Van a subir las ventas en mas de un 400%. En mi caso he logrado un aumento del 800%,
sobre todo en Navidad y El Nifio.

¢Qué propuestas harias para mejorar en nuestros puntos de venta?;Cuales son los
temas que mas te preocupan y que se deben abordar por parte de SELAE para el
futuro mas inmediato (subida comisiones, eliminaciéon gravamen 20%, etc.)?

Subida de comisiones, numeros propios para los mixtos, eliminacion del mantenimiento de la
impresora azul, eliminacion del gravamen, mejor gestion con los anticipos para pagar os
premios de los sorteos de Navidad y El Nifio (siempre tarde),margen de tiempo para el pago
de la Loteria de Navidad y El Nifio, potenciar el décimo azul (para cuando una campafia con él),
mismas condiciones para el cobro con TPV (comisiones 0), seguro AXA (cambio de
condiciones)

¢Respecto a nuestra actual oferta de juegos, ”_-*;3 !lt
¢,cOmMo ves la incesante caida de ventas de las st
Quinielas? ;Qué cambiarias del formato actual A
para intentar remontar la situacion? & m
Cada vez hay mas competencia con los juegos =
online, volveria al antiguo formato de la quiniela, los '
14, sin pleno al 15. Aumento de los premios ¢ -
inferiores.Con La Primitiva, VEE] el _ .
6+complementario para la primera categoria. . =5 i
Potenciar los juegos que tenemos (Bl Gordo los = - . R
miércoles y domingos) L B

e G

A nivel provincial: ; Desde qué ano llevas participando en tu Asociacioén Provincial? ;Y
al cargo de Presidente? ; Cémo valoras a tu Asociacion?

Somos una asociacion muy joven, acabamos de empezar. El afio que viene, te contesto.
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Publicada la Ley 11/2021, de 9 de julio, se modifica el limite maximo para pagos en efectivo en
donde una de las partes actle como empresario o profesional.

En primera instancia se pretendia llevar esta modificacion a la poblacion en su conjunto, sin
embargo, se ha terminado por aprobar un «pero»: se limita el importe a 1.000 euros cuando una de
las partes intervinientes en la operacion sea un empresario o profesional.

Si bien, esta modificacion supone una limitacion cuantitativa a la aplicacion de dicho limite, no
supondra, en la practica, mas que una limitacion muy parcial ya que la inmensa mayoria de
operaciones se daran entre empresarios o profesionales. A modo de ejemplo, quedarian fuera de
este tipo de limitacion las compras entre particulares de vehiculos, bienes muebles... siempre que
no se realice en el ambito de una actividad econémica.

Asi lo ha establecido el articulo decimoctavo de la Ley 11/2021, de 9 de julio, de medidas de
prevencion y lucha contra el fraude fiscal, aprobada el dia 10 de julio de 2021.

De esta manera, se modifica el apartado primero del articulo 7 de la Ley 7/2012, de 29 de octubre,
de modificacion de la normativa tributaria y presupuestaria y de adecuacion de la normativa
financiera para la intensificacion de las actuaciones en la prevencion y lucha contra el fraude, que
gueda redactado como sigue:

1. No podran pagarse en efectivo las operaciones, en las que alguna de las partes intervinientes
actue en calidad de empresario o profesional, con un importe igual o superior a 1.000 euros o su
contravalor en moneda extranjera.

No obstante, el citado importe sera de 10.000 euros o su contravalor en moneda extranjera cuando
el pagador sea una persona fisica que justifique que no tiene su domicilio fiscal en Espafia y no
actue en calidad de empresario o profesional».

Es decir, para todas aquellas operaciones en las que una de las partes actue como empresario o
profesional sera necesario tener en cuenta este limite.

¢Qué es un empresario o profesional?

En resumen, un empresario o profesional es aquellas personas fisica o juridica que desarrolla una
actividad econdmica y adquiere, entrega o presta bienes y servicios en el desarrollo de dicha
actividad.

Por tanto, desde ayer, dia 11 de julio de 2021, ya es de aplicacion la nueva limitacion a los pagos
en efectivo que afectara a la inmensa mayoria de operaciones que se den en nuestra economia.

INCIDENCIA DEL LIMITE DE PAGOS EN EFECTIVO AL ABONO DE PREMIOS DE LOTERIAS Y APUESTAS DEL ESTADO

En consecuencia, de acuerdo con la Ley 11/2021, de 9 de julio, desde el pasado dia 11 de julio, los
puntos de venta de Loterias y Apuestas del Estado no pueden efectuar pagos ni cobros en efectivo
por importe igual o superior a 1.000 euros o su contravalor en moneda extranjera.

Para premios iguales o superiores a 1.000 euros (y siempre que tengan la consideracion de

‘premios menores”, esto es, hasta 2.000 euros), los puntos de venta solo pueden pagarlos
mediante transferencia bancaria o a través de Bizum.

1t
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LOS FACTORES QUE PUEDEN ENCAREGER EL
PRECIO FINAL DE UNA HIPOTEGA Y QUE NO
SON LOS INTERESES

A la hora de comparar hipotecas son varios los factores que debemos analizar, ya que
pueden influir de forma determinante en el precio final. Uno de ellos es el diferencial de la
hipoteca, es decir, el interés que aplica el banco, aunque también conviene tener en cuenta
los seguros, las comisiones, la necesidad de domiciliar los ingresos o utilizar las tarjetas de
la entidad que nos concede la financiacion. También conviene prestar atencion a la
famosa Tasa Anual Equivalente (TAE), que hace referencia al gasto total que se debera
pagar por la hipoteca.

Repasamos todos los factores que pueden encarecer el precio final del préstamo para la
compra de vivienda:

¢QUE ES EL DIFERENCIAL DE UNA HIPOTECA?

Cuando solicitamos una hipoteca, el banco nos aplica un tipo de interés de referencia (que
representa parte de los beneficios que el banco obtiene por prestarnos el dinero. Pese a
que la contratacion de hipotecas fijas sigue creciendo, la mayoria de las hipotecas en
Espafia son variables, y en ellas el tipo de interes esta compuesto por dos partes: un
indicador de referencia (generalmente el euribor) y el diferencial, que es el beneficio fijo que
obtiene el banco por el préstamo que realiza de este dinero y que el hipotecado paga mes
a mes en su cuota.

¢COMO SE PAGA EL DIFERENCIAL Y QUE IMPACTO TIENE EN
LA HIPOTECA?

En una hipoteca variable, la cuota que se pagara cada mes estara formada tanto por el
dinero que devolvemos del préstamo, como por el beneficio que obtiene el banco por
prestarnos el dinero. Esta parte de beneficio es el TIN (Tipo de Interés Nominal).



Este TIN se calcula a través de la suma del tipo de interés de referencia (generalmente el
euribor) y el diferencial, que como deciamos es la parte fija del beneficio que el banco
obtiene por prestar su dinero. De esta forma, cuanto mas bajo sea el diferencial, menos se
paga por la hipoteca.

Sin embargo, aunque el diferencial es un elemento importante a la hora de determinar el
precio que se paga por la hipoteca, no es el unico. De hecho, existen otros factores que
pueden encarecer considerablemente el precio de una hipoteca variable o fija y que
conviene tener en cuenta ademas del diferencial, sobre todo a la hora de saber qué casa
nos podemos permitir comprar y cuando estamos comparando hipotecas para poder
adquirirla.

GASTOS QUE ENCARECEN EL PRECIO FINAL DE LA HIPOTECAY
QUE NO SON EL DIFERENCIAL

En este sentido, algunos de los factores que pueden encarecer considerablemente el
precio de la hipoteca y que no tienen nada que ver con el interés que pagamos son los
siguientes:

La evolucidn del euribor

Como deciamos unas lineas mas arriba, el TIN que pagamos por la hipoteca es la suma
tanto del tipo de interés de referencia (que suele ser el euribor) y el diferencial. En este
sentido, el diferencial podra mantenerse estable o variar segun avanza el plazo de la
hipoteca (depende de cada banco y de las condiciones de la hipoteca). Sin embargo, su
pago siempre sera independiente del tipo de interés de referencia.




Sinembargo, en el caso de una hipoteca variable, la parte correspondiente al tipo de interés
de referencia fluctua al mismo ritmo que lo hace el euribor. De esta forma, si el euribor esta
bajo (como actualmente), pagamos menos y si el euribor sube, pagaremos mas, por lo que
no deja de ser un factor muy importante a tener en cuenta a la hora de saber cuanto
pagaremos realmente por nuestra hipoteca. Para evitar esta dependencia, muchos
hipotecados estan apostando por el tipo fijo, lo que les permite pagar el mismo importe
desde la primera hasta la Ultima cuota del préstamo.

Los seguros

Independientemente de que contratemos una hipoteca variable o fija, es muy habitual que,
al hacerlo, el banco solicite que también contratemos uno de sus seguros para mejorarnos
las condiciones del préstamo. Por lo general, un seguro de hogar, aunque pueden ser
también seguros de vida, de salud o de cualquier otro tipo. En el caso del cliente no quiera
contratarlos, el tipo de interés de la hipoteca sera mas alto.

Este gasto sera independiente de la hipoteca. No obstante, sera un gasto anadido con el
que deberemos contar cada mes y que, de no contratar la hipoteca, no tendriamos que
hacerlo. Po eso, y aunque se trate de un gasto independiente, es importante no perderlos
de vista.

Las comisiones

Otro de los gastos que pueden encarecer la contratacion de una hipoteca mas alla del
diferencial son las comisiones. Las comisiones son cobros que realiza la entidad bancaria
COMO consecuencia de un servicio 0 accion concreta que se lleva a cabo.

Por ejemplo, se puede cobrar una comision de apertura en el momento de contratar la
hipoteca, o se pueden cobrar comisiones asociadas a la amortizacion anticipada del
préstamo hipotecario (es decir, por pagar una parte o la totalidad de la hipoteca antes del
plazo previsto). Por ello, y aungue no sean elementos relacionados directamente con la
hipoteca en si misma, conviene tenerlos en cuenta a la hora de tener un mayor
conocimiento sobre el gasto real que supondra la hipoteca que contratemos.

Productos complementarios

Entre los factores que pueden encarecer el precio final de una hipoteca y que no es el
diferencial también encontramos los productos complementarios que ofrecen los bancos y
que es necesario contratar si queremos conseguir una hipoteca bajo determinadas
condiciones.

Entre ellos se encuentran, ademas de los seguros, la domiciliacion de los ingresos de los
titulares del préstamo en la entidad, el uso de tarjetas de débito o crédito, las
domiciliaciones de determinados recibos e incluso las aportaciones periodicas a un plan de
pensiones.



La importancia de la TAE frente al TIN

Como hemos visto, los factores que pueden encarecer una hipoteca sin que nos demos
cuenta van mucho mas alla de los intereses. De aqui la importancia de comparar hipotecas
y de tener en cuenta todas las condiciones asociadas a cada una de ellas.

Y la mejor forma de conocer los gastos reales que se deberan pagar por una hipoteca es
fijandose en la TAE (Tasa Anual Equivalente) en lugar del TIN (Tipo de Interés Nominal). El
motivo es que mientras el TIN solo hace referencia a los gastos asociados a los intereses
que el banco cobra por prestar el dinero, la TAE hace referencia al gasto total que se debera
pagar por la hipoteca.

Por ejemplo, la TAE si que tiene en cuenta elementos como las comisiones asociadas al
producto hipotecario. Al igual que el TIN, se representa en un porcentaje y, cuanto mas bajo
sea, menor sera el gasto que tendremos que afrontar por la hipoteca. De esta forma, se
trata de un elemento de referencia mucho mas concreto y tangible que la TIN, por lo que es
de gran ayuda para que los particulares que van a solicitar una hipoteca puedan escoger el
producto que mas les conviene teniendo en cuenta todos los factores que encarecen el
coste final del préstamo.

Fuente: Idealista
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Vende todﬁ?iu?i 0s
— EN INTERNET——
tiendalotoplus:

- Tu Plataforma de Venta de Loteria Online —

Ahora tu web TiendalLoto Plus incluye una nueva seccion exclusiva, actualizada cada dia,
para que tus clientes puedan jugar nimeros de loteria disponible en el terminal,
ademas de recibir jugadas de juegos activos de tus clientes las 24 horas del dia

y estén donde estén.

iY este 2021, beneficiate de ser socio de FENAMIX y disfruta
de la confeccidn gratuita de tu web y de un mantenimiento rebajado!

L L L
ASG uiniWin
LOTER AS Wiww.quiniwin.com
& wwwasgtlienda @ pedidos@asges @ 9157167 90




HAZTE SOCIO DE FENAMIX [Fix

La Federacion Nacional de Puntos de Venta Mixtos (FENAMIX) nacié en el afio 1.993 con el objetivo de
defender y promocionar los derechos e intereses del colectivo de puntos mixtos que conforman la Red de
Ventas de la Sociedad Estatal de Loterias y Apuestas del Estado (SELAE).

En la actualidad, ya son mas de 4.500 puntos asociados a la Federacion a través de las distintas
Asociaciones Provinciales integradas y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecucion de los objetivos y reivindicaciones mas primordiales del
colectivo al que representa, llegando a convertirse en el unico interlocutor oficial de la Red Mixta ante SELAE,
y otras instituciones y organismos publicos y privados.

S,

FENAMIX, desde su constitucion, ha aportado ante SELAE innumerables propuestas y sugerencias en orden
a la renovacion y adaptacion continua de los puntos mixtos a las necesidades de los apostantes.

Entre los abundantes logros, es necesario recalcar la incesante lucha de esta Federacion para que la
comercializacion, por parte de los puntos mixtos, de la Loteria Nacional se hiciera realidad; y lograr, afios
mas tarde, la implantacion del nuevo resguardo azul por terminal, cuyo formato resulta mucho mas
atractivo que el anterior ticket, propiciando ello un incremento notable y generalizado de las ventas de este
sorteo.

TODO SON VENTAJAS

Ademas, FENAMIX cuenta con un amplio abanico de servicios y prestaciones dirigidas a sus asociados. En
este sentido, los afiliados a FENAMIX tienen a su disposicion una Asesoria Juridica, Laboral y Fiscal para
tratar todos los temas inherentes al punto de ventay la relacion de éste con la Sociedad Estatal. Los socios
se beneficiaran, también, de condiciones comerciales y econdomicas ventajosas gracias a los convenios de
colaboracion que FENAMIX tiene concertados con diferentes entidades, tales como La Caixa, Amazon,
Celeritas, CSQ, ASG, Iberdrola, Axa, EATA (Entradas a tu alcance), Quirén Prevencion, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha de nuestras reivindicaciones sin la
UNION de todo el COLECTIVO...

JUNTOS SOMOS MAS FUERTES

ag



BOLETIN DE INSCRIPCION

/D@
RECEPTOR N .o DNU/NLF o,
SEGUNDA ACTIVIDAD........ooiiiiieeeeeee e Cluveeiiiii,
......................................................... N°...ccoeeee... COD. POSTAL oo,
POBLACION ..., PROVINCIA ...
TELF oo MOVIL coveoeeiveeeeen E-MAIL ..o

Se asocia a la Federacion Nacional de Puntos Mixtos de Loterias y Apuestas
del Estado (FENAMIX), comprometiéndose a cumplir sus Estatutos y a pagar
la cuota de socio que esté establecida, lo que le da derecho a participar en los
actos y servicios que FENAMIX tenga establecidos

................................... J A e de . de 200

DATOS DOMICILIACION BANCARIA

TITULAR DE LA CUENTA L.
ENTIDAD BANCARIA ...
DOMICLIO ENTIDAD. ...ttt
COD.POSTAL.....ooviiiiiiiiiiiiiiiciicce,
POBLACION. ..o PROVINCIA ...
IBAN BANCO  SUCURSAL D.C.  N°.CUENTA
/ / / /

Los datos de caracter personal que usted nos facilita seran utilizados por FENA-
MIX en la finalidad de mantenerle informado de todas las actividades y servi-
cios asociativos, asi como para informarle de los convenios comerciales de los
que puede beneficiarse. Dichos datos seran incorporados a un fichero custo-
diado por FENAMIX en C/ Virgen de la Fuensanta, 4 Bajo B 41011 de SEVILLA
con arreglo a las medidas de seguridad requeridas por el Reglamento General
de Proteccion de Datos de caracter Personal. Usted tiene derecho a acceder a
la informacién que le concierne y a rectificar, cancelar y oponerse al tratamiento
de dicha informacién, dirigiéndose a secretaria@fenamix.org y/o llamando al
teléfono 954 99 05 54.

ACEPTO (FIRMA)



LOTERIAS

E

AERERTy |
ittty ||

T

L]

-

a
=
[-]
=
aa
<
@
=
o
[- 9
(]
[
e
=
]
L=
=
o
)
-
2



