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EDITORIAL

Se acabd lo que se daba, todos los puntos de ventas tvabajando, estamos
en lo mal lamada nueva normalidad, todos intentando que las ventas no
bajen demasiado, veinventandonos.

En estos momentos es imposible intentar cualquier tipo de veunitn, las
tenemos pendientes, machas, con el presidente de Selae, con algunos
divectores, pava volver a plantearles nuestvas veivindicaciones que ya me
da vevgiienza escribivlas aqul. Tambitn tenemos aplazadas veuniones con
empresas que quieven trvabajar con Fenamix, empresas con las que ya
tvabajamos, de momento se soluciona macho por el telifono y mediante
video conferencias, pevo se hace todo mas lento ¢y dificil...

Bl futuro es incievto, esta el gobievno pava subiv algo... lo vamos a
intentar con todas nuestvas fuerzas, aunque este gobievno se cavacteriza
o bien por vegalar el dinevo, o bien pon pensar de nuevo en como presionar
a los autdnomos con subida de impuestos.

L-A Q'MQ/ nos Q/$PQ/VA.




UNA CUENTA
COMOTU
DEL BARRIO

UNA CUENTA.UNATARJETA.EN 5 MIN.

DISTRIBUYE NICKEL SIN COMPROMISO'Y GRATIS,
Y EMPIEZA A GANAR DESDE EL PRIMER DIA

PARA MAS INFORMACION, CONTACTANOS EN
PUNTODEVENTA@NICKEL.EU O EN EL TELEFONO 91905 38 52

= N|CKEL

TU CUENTA DEL BARRIO

Nickel es la denominacion comercial de Financiére des Paiements Electroniques SAS, Sucursal en Esparia, con NIF W2503947]. Licencia N° 6893 en el Banco de Espafia.



PRESENTACION DE NICKEL EN PONTEVEDRA

PONTEVEDRA, 6 DE SEPTIEMBRE DE 2020

Una vez mas, como ocurrié en su dia con las impresoras de resguardo azul, un nuevo convenio
asomaba a nuestros negocios y con la gratitud de ser nuestro gremio el elegido.

Y, como no podia ser de otra manera, los Receptores Mixtos de Pontevedra quisimos conocer mas
de cerca ese nuevo Proyecto.

El viernes, 31 dedJulio de 2020, se celebro, en el Hotel Coia de Vigo, la presentacion, para los socies
de Arpomix, de Nickel, un banco para nosotros, para nuestros clientes, una forma de acercar el
banco a casa.

Yo crei en este proyecto desde el primer momento cuando, hace un afio asisti, con Fenamix, a la
sede del BNP para la presentacion de Nickel en Espafia. Trasladé mi entusiasmo a la Directiva de mi
provincia y, desde Pontevedra nos parecio interesante, estando dispuestos a apoyarlo al 100%, al
creer que es primordial dar mas servicios a nuestros clientes.




En Galicia, concretamente, hay muchas zonas rurales donde no hay sucursales bancarias en radio
de varios kilometros, lo que hace todavia mas necesaria la implantacion de este proyecto. Y siendo
nosotros, los Receptores Mixtos, los elegidos por Nickel para ofrecer este servicio, es una pena no
aprovecharlo en beneficio de nuestros clientes, de nuestras zonas rurales, de nuestros barrios, etc...

Todos sabemos que la gente esta muy alerta y, en general, “‘quemada’ con las comisiones de los
Bancos, por lo que seria bueno ofrecérselo a nuestros clientes con todas las garantias, porque
confian en nosotros.La banca esta cambiando, cada vez es mas impersonal, se restringe el acceso
a las sucursales, grandes colas para una gestion, cobran comisiones por todas las operaciones,
complicado acceso de la gente mayor al estar delante de una maquina que no entienden, y ahi
estamos nosotros, la pieza que falta para completar el puzle y hacer la vida mas facil.

POR TODO ESTO Y MUCHO MAS, CREEMOS EN LA POSIBILIDAD DE
QUE NICKEL FUNCIONE.

“LA CUENTA DEL BARRIO”

Encaja perfectamente en nuestros negocios, en unos minutos se pone la cuenta en marcha con su
tarjeta y traera beneficios para nosotros y nuestros clientes si nos volcamos con este proyecto. Todo
esta en ponerle ilusion. Al principio, como todo, costara ponerse al dia, pero como hacemos siempre,
con ganag saldremos airosos y con nuestra palabra magica, “ilusion”.




Desde principios de Julio pasado, como presidenta de Arpomix, Asociacion de Receptores Mixtos
de Pontevedra me volqué, con impetu y dedicacion, a animar a los socios, 120 en la provincia, para
que asistieran a la presentacion de Nickel en Vigo.

El 9 de Julio asistimos a una reunion en Santiago con Javier Ramirez, Consejero Delegado de Nickel
para Espafia, Toni Castellano, presidente de Fenamix y los presidentes gallegos, José Manuel de A
Corufa, Valentin de Ourense y Fernando de Lugo. Reunion muy satisfactoria que nos emplazoé para
la presentacion en Vigo con todos los companeros.

SUBRE 50 PERSONAS REUNIDAS, CON DISTANGIA DE SEGURIDAD Y
SIGUIENDO TODOS LOS PROTOCOLOS QUE MARCABA LA LEY,

Asi comenzo la presentacion en Vigo. Javier Ramirez, con su gran capacidad como comunicador,
fue exponiendo todos los detalles del propdsito que nos habia llevado hasta alli, Nickel.

Un banco digital presentado por BNP Paribas, que entrara dentro de nuestros negocios y a través de
los Receptores Mixtos de toda Espafia, podra alcanzar 700.000 cuentas en los proximos 4 afnos,
siguiendo el modelo francés.

El patron a seguir sera el de una cuenta corriente sin condiciones de ingresos, sélo por 20€ al afio
ofrece servicios basicos, como una tarjeta vinculada para pagos en todo el mundo, compras online,
o retirar dinero en efectivo. Se podran ingresar ndminas, pagar recibos o realizar transferencias. Muy
sencillo, incluso con aplicacion movil, para consultar movimientos, pausar la tarjeta, cancelar o lo
gue se necesite, IBAN espafiol, como cualquier otro banco, pero con la seguridad de que tendra
ademas un servicio personalizado de atencion al clienteen Sevilla y Madrid (no seran maquinas las
que contesten).

Y a partir de ahi entramos nosotros, a través de un totem, con nuestros establecimientos mixtos, que
daremos la seguridad de cumplir los requisitos que se necesitan para el alta de una cuenta.
Recibiremos formacion por parte de los agentes de Nickel, por supuesto. Desde nuestro negocio se
podra ingresar o hacer retirada de dinero, por el que cobraremos 50 céntimos por transaccion, con
un tope maximo de 350€ semanales. Con un simple DNI o documento que acredite situacion legal
en Espana, es suficiente para abrir una cuenta. Se confia que en 2024 haya sobre 3000 Receptores
Mixtos activos.




En Francia, operativo desde 2014, actualmente tienen 1,7 millones de cuentas funcionando, y esperan
contar en 2024 con 4 millones de clientes. Espafia ha sido el pais elegido dentro de Europa para
comenzar, en breve seguiran expandiéndose. La clave de su éxito? La transparencia.

Y no cabe duda de que la amplitud horaria de nuestros negocios es una ventaja importante para
nosotros y los potenciales clientes.

JAVIER RAMIREZ

Acabo su exposicion después de despejar las dudas de los compaferos, y tras un coctel en el que un
buen numero afirmo ya con ilusion su entrada en el proyecto.

Dimos por acabado el encuentro, con muy buena impresion, esa fue la sensacion que me hicieron
llegar mis comparieros de Pontevedra.

Bajo mi opinion y con el aval de la Federacion Nacional y nuestros Asesores Juridicos, entiendo que

debemos avanzar hacia el futuro con grandes marcas como Nickel y los ultimos convenios que
llevamos firmados.

CHELO MILLAN
PRESIDENTA ARPOMIX
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APP N° 1 en Gestion de
Jornadas Laborales

Desde mayo de 2019 es obligatorio registrar
la jornada laboral de tus trabajadores

Cumplir con la
normativa nunca
fue tan sencillo.

Sumate a Kawatta, APP N° 1 en registro de
jornadas laborales, desde 399 €/ane

Por ser asociado a Fenamix, disfruta de todo
KAWATTA por 90 €/ano*

(¥*) El precio no incluye IVA

Contacta con nosotros:
9114503 16
kawatta.es



CERTIFICADO ENERGETICO PARA ALQUILAR VIVIENDAS 0 LOCALES

En el afio 2013, con la entrada en vigor del Real Decreto 235/2.013, se establecio la
obligatoriedad del certificado energético para el arrendamiento de viviendas o locales de
negocio. Con ello, queremos recordar esta obligacion legal, la cual, en no pocas
ocasiones, pasan por alto muchos propietarios e inquilinos en la celebracién de sus
contratos de alquiler.

El certificado energético es un documento, de naturaleza técnica, confeccionado por un
arquitecto o ingeniero, cuyo fin es determinar el nivel energético de la vivienda o del local,
esto es, si la vivienda o local en cuestion es mas o menos eficiente desde un punto de
visto del consumo energético. Con el certificado energético, tras un estudio previo y una
serie de mediciones, se le asigna al inmueble una letra que va desde la A (m4s eficiente)
a la G (menos eficiente).

Debemos saber que es obligatorio disponer del certificado energético antes de arrendar
la vivienda o el local. No sera necesario, sin embargo, cuando la duracién del
arrendamiento sea inferior a 4 meses. Tampoco sera necesario si la superficie util total
del inmueble objeto de arrendamiento es inferior a 50 metros cuadrados.

Ademas, una vez obtenido el certificado energético, el interesado debera registrarlo en la
comunidad auténoma correspondiente, previo abono de una tasa administrativa.
Normalmente, este tramite lo realizara el propio técnico (arquitecto/ingeniero) que
gestione la emision del certificado.

Con todo, recomendamos que se acompafe al contrato de arrendamiento el certificado
energético de la vivienda/local, incorporando expresamente en el contrato una clausula
informadora de la existencia de dicho certificado para los efectos legales oportunos.

El certificado energético tendra una vigencia maxima de 10 afios, debiendo proceder el
interesado a su renovacion o actualizacion llegada su caducidad.

Por otro lado, hemos de advertir que también sera necesario disponer del certificado
energético del inmueble si se desea vender. En este sentido, los Notarios advertiran a las
partes de las consecuencias legales de su no aportacion a la escrituras de compraventa.

ASESORIA JURIDICA DE FENAMIX
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gadm|n® Si es socio de FENAMIX

AHORA 20% de Dto. al contratar

Introduzca este CODIGO en nuestro formulario de contacto web.
Le responderemos para contarle todas las ventajas.

— iTodos los BOTES de la
L8 Semana en un clici

L.00 €
1 I
! I
‘fﬂ}:; el LOTER e
@ EUROMILLONES 1 - Ty

100.000.000 €

——————————————————————

LA PRIMITIVS
913.000.000 €
. & BonoLoro
\\  aad 00000 ¢

e | Lasolucion

\ LA QUINTELA
\ @ 2.700.000 £

by . para VENDER
@ por INTERNET

~15.000.000 €
@i LOTERI4 EMPRESAS

L 4 g |
a’ q%

Podra dar y gestionar directamente el servicio .

que demandan todos los clientes

Sin intermediarios. Sin comisionés sobre ventas.
i NOVED AD ! ..”..‘f?."?‘..f?‘..ﬂﬁ?i?.‘f?.\??.?.E..*.IE........

AAAAA

vvvvv

DECIMOS POR TERMINAL  [(h ¥ 2 0eE

iOfrezca a sus clientes el listado de
décimos disponibles por terminal y
maximice sus opciones de venta!

Acceda con su

Mas informacion en www.gadml N.es cémara de movi

Trabajando para Puntos de Venta desde 2002

cartelesparaloterias.es

Sus carteles personalizados GRATIS!!



PRESTAMOS ENTRE FAMILIARES

Son relativamente habituales los casos en los que los propios familiares realizan
préstamos entre ellos. No cabe duda que, antes que una entidad bancaria u otra empresa
de financiacién, es mejor acudir a un familiar que, en un acto de buena voluntad, estaria
dispuesto a prestarnos un montante determinado de dinero, y que dicho préstamo pueda
ser devuelto en cdmodos plazos y, ademas, sin intereses, por lo que el coste financiero del
préstamo es cero. En este ultimo sentido, es perfectamente posible efectuar el préstamo
sin intereses, si asi se acuerda entre los familiares, no resultando aplicable, por tanto, la
normativa de operaciones vinculadas (aplicable cuando interviene de por medio una
sociedad).

En estos casos, y en aras a evitar posibles conflictos con la Agencia Tributaria en su afan
por recaudar, seria necesario documentar adecuadamente esta operacion de préstamo.
Prestamista y prestatario deben realizar lo siguiente:

@ Confeccionar un contrato de préstamo, donde se establezca, entre otras cuestiones,
la cantidad objeto de préstamo, la forma en la que se devolvera el mismo por parte
del prestatario y si hay, o no, devengo de intereses. Sobre esto ultimo ahondamos at
infra.

© No es necesario su elevacion a publico (firma ante Notario), resultando suficiente
documentarlo en contrato privado.

e Presentar dicho documento de préstamo ante la Oficina Liquidadora del Impuesto
sobre Transmisiones Patrimoniales (ITP) del lugar donde resida el prestatario, y
liquidarlo como exento (es decir, sin pagar nada a Hacienda, pues gozaria de esta
exencion). Para ello, se debera utilizar el modelo 600.

6 Esta liquidacion del impuesto permite a los interesados obtener una copia del
contrato sellado por la Administracion Publica, lo que les permitira hacerlo valer
frente a la Agencia Tributaria (fecha de documento y condiciones —sin pacto de
interés-).

[ Y




Es conveniente destacar la importancia de documentar las devoluciones, dejando
constancia de los pagos efectuados (mediante transferencia bancaria, por ejemplo). Con
ello se evitaria que Hacienda pueda considerar la operacidn como una donacién
encubierta (liquidando el consecuente Impuesto sobre Donaciones (ISD)), en lugar de un
préstamo entre familiares.

Por otro lado, cuando el préstamo haya sido devuelto en su integridad, es menester acudir
a la Oficina Liquidadora y acreditar este hecho. Para ello, debemos seguir los siguientes
pasos:

e Firmar un documento en el que el prestamista reconozca haber recuperado la
totalidad del préstamo realizado.

@ Presentar dicho documento en la Oficina Liquidadora, junto con una copia de los
justificantes de las devoluciones realizadas.

6 Junto con lo anterior, el prestatario también debera presentar un modelo 600
declarando la operacién (en este caso, no sujeta al ITP).

En definitiva, es importante acudir a la Oficina Liquidadora y comunicar tanto la
formalizacion del préstamo como su cancelacion, evitandose, de esta forma, hipotéticas
liquidaciones de Hacienda en concepto de Impuesto sobre Donaciones.

Por ultimo, hemos de recalcar que el préstamo tiene una presuncion legal de onerosidad
(art. 6.5 LIRPF), esto es, se da por sentado el devengo de intereses en favor del
prestamista, lo cual se considera Rendimientos de Capital Mobiliario en su IRPF, con la
consecuente carga fiscal. Si queremos evitar esto, hay que pactar expresamente en el
contrato de préstamo la gratuidad del préstamo y su no devengo de intereses.

La Asesoria Juridica de FENAMIX




Mas de 30 anos de
asesoramiento
especializado al

colectivo de Puntos

Mixtos LAE y Estancos

ASESORES

B Asesoramiento tributario, contable, laboral y
juridico a Puntos de Venta Mixtos de Loterias y
Apuestas del Estado.

B Asesoramiento tributario, contable, laboral y
juridico a Expendedurias de Tabaco (Estancos).

B Gestion e intermediacion profesional en la

compraventa de Puntos de Venta Mixtos LAE y
Expendedurias de Tabaco.

iSolicite informacion sin.compromiso!
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ASESORES
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G¢TIENES PENSADO VERDER TU PUNTO DE VENTA? FENAMIX TE AYUDA

Estimado socio/a:

FENAMIX colabora con DAP ASESORES , una empresa conformada por
abogados y economistas especializados en la gestion e intermediacion de
compraventa de Puntos de Venta Mixtos de Loterias y Apuestas del
Estado y Expendedurias de Tabaco (Estancos). Mas de 30 afos de
experiencia avalan a estos profesionales, que en la actualidad también
forman parte de la asesoria juridica de nuestro colectivo.

Si estds interesado en vender o traspasar tu negocio, asesoOrate
debidamente y contrata los servicios profesionales de DAP ASESORES ,
que van desde el asesoramiento de la operacion y redaccion del contrato
de compraventa o la valoracién del negocio, hasta la gestion de la
tramitacion del expediente de cesion (y, en su caso, traslado) en SELAE.

Ademas, los socios de FENAMIX podran beneficiarse de unas condiciones
economicas ventajosas en la contratacion de estos servicios.

Para mas informacion, puedes escribirnos a secretaria@fenamix.org o
llamar al tlf. 954 99 05 54.

Atentamente,

SECRETARIA FENAMIX



HAZTE SOCIO DE FENAMIX [Fix

La Federacion Nacional de Puntos de Venta Mixtos (FENAMIX) nacié en el afio 1.993 con el objetivo de
defender y promocionar los derechos e intereses del colectivo de puntos mixtos que conforman la Red de
Ventas de la Sociedad Estatal de Loterias y Apuestas del Estado (SELAE).
En la actualidad, ya son mas de 4.500 puntos asociados a la Federacion a través de las distintas
Asociaciones Provinciales integradas y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecucion de los objetivos y reivindicaciones mas primordiales del
colectivo al que representa, llegando a convertirse en el Unico interlocutor oficial de la Red Mixta ante SELAE,
y otras instituciones y organismos publicos y privados.

S,

FENAMIX, desde su constitucion, ha aportado ante SELAE innumerables propuestas y sugerencias en
orden a la renovacion y adaptacion continua de los puntos mixtos a las necesidades de los apostantes.

Entre los abundantes logros, es necesario recalcar la incesante lucha de esta Federacion para que la
comercializacion, por parte de los puntos mixtos, de la Loteria Nacional se hiciera realidad; y lograr, afios
mas tarde, la implantacion del nuevo resguardo azul por terminal, cuyo formato resulta mucho mas
atractivo que el anterior ticket, propiciando ello un incremento notable y generalizado de las ventas de este
sorteo.

TODO SON VENTAJAS

Ademas, FENAMIX cuenta con un amplio abanico de servicios y prestaciones dirigidas a sus asociados.
En este sentido, los afiliados a FENAMIX tienen a su disposicion una Asesoria Juridica, Laboral y Fiscal para
tratar todos los temas inherentes al punto de venta vy larelacion de éste con la Sociedad Estatal. Los
socios se beneficiaran, también, de condiciones comerciales y economicas ventajosas gracias a los
convenios de colaboracion que FENAMIX tiene concertados con diferentes entidades, tales como La Caixa,
Amazon, Celeritas, Epay, Axa, EATA (Entradas a tu alcance), Quirén Prevencion, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha de nuestras reivindicaciones sin la
UNION de todo el COLECTIVO...

JUNTOS SOMOS MAS FUERTES

al



IMPRESORA
LOTERiANACIONALPORTERMINAL  |Fnx

Si aun no comercializas la
Loteria Nacional con el nuevo
resguardo AZUL, no lo dudes y
UNETE a los mas de 3.000
companeros Mixtos que ya lo
hacen y que han Vvisto
incrementar sus ventas en esta
formato, en un 300%

SUMATE a este ultimo gran
logro de nuestro colectivo y
ofrece a tus clientes el nuevo

resguardo azul de LOTERIA
NACIONAL

AR AL,

LLAMA A LA SECRETARIA DE FENAMIX
954 99 05 54 TE INFORMARAN!
0 ENTRA EN: WWW.FENAMIX.ORG PARA REALIZAR TU PEDIDO



‘10S SOCI0S PREGUNIAN...

Exponemos, a continuacion, algunas de las cuestiones y consultas planteadas por los
asociados de FENAMIX.

Pregunta: ;Qué sucede en caso de que el actual titular del punto de venta
fallezca? ;Se debe notificar a SELAE? ;Se cierra el punto de venta?

Respuesta: En efecto, en caso de fallecimiento o defuncién del gestor, sus familiares o
herederos, en el plazo de un mes, tendran que comunicar a la Sociedad Estatal tal
circunstancia.

En principio, sera la persona designada por el gestor en la Hoja de Firmas (documento
anexo al Contrato de Gestion) quien se subrogue en la posicién contractual que el difunto
tenia respecto a SELAE (en derechos y obligaciones), pasando a ser el gestor y nuevo
titular del punto de venta.

A falta de designacion de sucesor en la Hoja de Firmas, sera la propia Loterias y Apuestas
del Estado la facultada para convenir con los herederos del fallecido, y a su sola
discrecion, quién sera la persona —o personas, a través de una sociedad mercantil- que va
a suceder al anterior titular.

Otra posibilidad ante la falta de nombramiento expreso de sucesor en la Hoja de Firmas
seria la resolucion contractual unilateral por parte de SELAE, procediéndose al cierre del
punto de venta. (arts. 9.3 y 10.2.1.B. del Contrato de Gestién). Entendemos que esta
opcion es muy excepcional.

Con todo, desde la Asesoria Juridica de FENAMIX recomendamos la designacion de
sucesor en la Hoja de Firmas, en orden a una mayor seguridad juridica.




Pregunta: He instado ante SELAE un expediente de traslado de mi punto de
venta mixto pero me han denegado mi solicitud. ;se puede hacer algo?

Respuesta: Desde la Asesoria Juridica de FENAMIX analizaremos el caso en concreto y
estudiaremos los motivos sobre los que SELAE ha denegado la solicitud de cambio de
emplazamiento. En el caso en el que consideremos que la solicitud de cambio de emplaza-
miento es viable desde un punto de vista de la normativa de SELAE y que cumple con los
criterios que la Sociedad Estatal tiene fijados para conceder estos tramites, valoramos
interponer ante el departamento competente de Loterias un escrito de alegaciones acom-
panado de un informe de viabilidad comercial, detallando el cumplimiento de la normativa
y exponiendo las razones que harian recomendable el traslado desde un punto de vista
econdmico y comercial (tanto para el punto interesado como para la propia SELAE).
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Pregunta: Soy titular desde hace 1 ano pero, por varios motivos, quiero
vender el punto de venta. ;Es posible?

Respuesta:En principio no seria posible, pues en el Contrato de Gestion de punto de venta
suscrito con SELAE se recoge un periodo minimo de cinco afios en el que todo gestor se
vincula a trabajar el punto de venta sin transmitirlo.

En concreto, la clausula 9.2 del mencionado contrato, sefiala que “el cesionario debera
comprometerse a no resolver el contrato hasta transcurridos cinco afios desde la autoriza-
cién de la cesion (periodo minimo)”.

Por tanto, el interesado en vender tendra que haber gestionado el establecimiento mixto
durante, al menos, cinco anos.

La Asesoria Juridica de FENAMIX
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BOLETIN DE INSCRIPCION

/D@
RECEPTOR NO...uuiiieiiiiiiiiiiceeeeeeee e D.NU/NLF o,
SEGUNDA ACTIVIDAD........ooiiiiiiieeeeeeee e Cluveeeii,
......................................................... No. ........... COD. POSTAL ....ceeeeeiiiiiiiiiiinn,
POBLACION ..., PROVINCIA ...
TELF oo, MOVIL oo E-MAIL oo

Se asocia a la Federacion Nacional de Puntos Mixtos de Loterias y Apuestas
del Estado (FENAMIX), comprometiéndose a cumplir sus Estatutos y a pagar
la cuota de socio que esté establecida, lo que le da derecho a participar en los
actos y servicios que FENAMIX tenga establecidos

................................... J A e de . e 200

DATOS DOMICILIACION BANCARIA

TITULAR DE LA CUENTA L.
ENTIDAD BANCARIA ..
DOMICLIO ENTIDAD. ..ottt
COD.POSTAL.....ooviiiiiiiiiiiiiiceiicc,
POBLACION. ...cooviiiieieieeeeeee PROVINCIA ...
IBAN BANCO  SUCURSAL D.C.  No.CUENTA
/ / / /

Los datos de caracter personal que usted nos facilita seran utilizados por FENA-
MIX en la finalidad de mantenerle informado de todas las actividades y servi-
cios asociativos, asi como para informarle de los convenios comerciales de los
que puede beneficiarse. Dichos datos seran incorporados a un fichero custo-
diado por FENAMIX en C/ Virgen de la Fuensanta, 4 Baj o B 41011 de SEVILLA
con arreglo a las medidas de seguridad requeridas por el Reglamento General
de Proteccion de Datos de caracter Personal. Usted tiene derecho a acceder a
la informacién que le concierne y a rectificar, cancelar y oponerse al tratamiento
de dicha informacién, dirigiéndose a secretaria@fenamix.org y/o llamando al
teléfono 954 99 05 54.

ACEPTO (FIRMA)



¢QUIEN PAGA EL

DEL ANO CUANDO HEMOS
VENDIDO LA VIVIENDA?

Cuando vendemos una vivienda u otro inmueble antes de que acabe el afo, es cuestion
mas o0 menos recurrente preguntarse quién debe pagar el IBI (Impuesto sobre Bienes
Inmuebles) del aiio de la venta de la finca en cuestion.

No genera dudas, sin embargo, cuando una persona es titular de una vivienda durante
todo el aino natural, en cuyo caso, es indudable que dicho titular sera el sujeto pasivo, a
titulo de contribuyente, del Impuesto sobre Bienes Inmuebles.

La Ley de Haciendas Locales establece el primer dia del periodo impositivo —que
coincide con el afio natural- como la fecha de devengo del IBI, esto es, quien a fecha de
01 de enero sea propietario del inmueble que grava el impuesto, sera el sujeto pasivo y
obligado al pago del mismo. Si bien, nuestro Tribunal Supremo se pronuncio en el afio
2.016 declarando una doctrina jurisprudencial: “En caso de ausencia de pacto en
contrario, el vendedor que abone el IBI podra repercutirlo sobre el comprador, en
proporcion al tiempo en que cada una de las partes haya ostentado la titularidad
dominical y por el tiempo que lo sea”.



Es decir, que si una persona vende una vivienda de su propiedad en el mes de junio, de
cara a la Agencia Tributaria es sujeto pasivo y obligado contribuyente del IBI de la
vivienda transmitida, si bien tendra el derecho de repercutirle al comprador el coste de la
cuota tributaria soportada en proporcion a los meses del afio en los que el adquirente
haya disfrutado de la titularidad de la vivienda.

El comprador que se oponga a la doctrina jurisprudencial antes referida debera saber que
asume el riesgo de pagar al vendedor, ademas de su cuota del IBI correspondiente, los
intereses legales por su demoray las costas de un procedimiento civil.

Hemos de advertir que, en virtud del principio de libertad de pactos, las partes
(comprador y vendedor) pueden convenir que el IBI sea soportado exclusivamente por el
vendedor, sin que éste tenga la posibilidad de repercutir su coste en la proporcién que
corresponda.

LA ASESORIA JURIDICA DE FENAMIX
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